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PROLOGO

Cada vez es mds relevante la necesidad que tienen los estudiantes de las ciencias
administrativas, de aprender y dominar los conocimientos y métodos econémicos,
para una comprension y andlisis apropiados de los conceptos y problemas con los
cuales de manera se desarrolla el mundo de la economia y los negocios actuales.

La presente Guia Diddctica sobre de la Micro y Macroeconomia estd dirigido a
todos los estudiantes de las diferentes carreras ya que mantiene un lenguagje
accesible que no lleva a la carrera de Economia.

Su utiliza ejemplos y ejercicios, muy recientes de la Economia ecuatoriana como
de otras economias latinoamericanas para acercar los conceptos econdmicos a
la realidad.

Micro y Macroeconomia le ofrecerd a los alumnos una visidn general de la
economia; presentdndole una breve intfroduccidén desde sus inicios hasta nuestros
tiempos con los diferentes fendmenos econdmicos. Los problemas econdmicos,
como la inflacion, el desempleo o los impuestos, ocupan un lugar central entre las
Ccosas que preocupan a los consumidores ecuatorianos.

En ese contexto, Micro y Macroeconomia habla de los incentivos en la economia
y, sobretodo, dada la manera como se ha organizado y funciona la sociedad
ecuatoriana, de cudl es la mejor manera de empujar hacia la disciplina, la
calidad, el buen uso de los recursos disponibles para mejorar la calidad de vida de
todos los ecuatorianos.

Ofrece al estudiante una visién general de la economia; presentdndole una breve
infroduccién desde sus inicios hasta nuestros tiempos con los diferentes fendmenos
econémicos.
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Concepto de Economia

La economia se ocupa de cdmo se administran los recursos disponibles con objeto de
producir diversos bienes y distribuirlos para su consumo entre los miembros de la
sociedad.

En la vida real elegimos constantemente. Los consumidores, las empresas y el sector
puUblico tienen que plantearse constantemente alternativas a la hora de actuar vy
decidir cudl de ellas es la mds conveniente.

De hecho, todas las sociedades se enfrentan a la eleccidn y por tanto, actian en el
dmbito de la economia.

Por lo tanto la Economia estudia cémo las sociedades administran unos recursos
escasos para producir bienes y servicios y distribuirlos entre los distintos individuos.

Concepto de Microeconomia y Macroeconomia y sus
relaciones

La Microeconomia es la disciplina de la economia que se encarga de describir y
analizar el comportamiento econdmico de las unidades individuales capaces de
tomar decisiones, principalmente consumidores, propietarios de recursos vy
sociedades comerciales en una economia.

El objetivo de la teoria microecondmica es predecir con la mayor exactitud posible
dicho comportamiento, explicando que el resultado es una consecuencia légica de
unos supuestos basados en observaciones previas.

Los agentes econdmicos presentan diversas necesidades, cuya satisfaccion se halla
limitada por la disponibilidad de factores de producciéon (capital, trabajo y materias
primas). La Microeconomia pretende determinar cémo se asignan estos recursos para
satisfacer las diferentes necesidades, que pueden ser bdsicas (alimento, vestido,
techo) o mds sofisticadas, de indole estética, espiritual o material.

Definamos Lo Macroeconomia como la rama de la economia que estudia el
funcionamiento de ésta en su conjunto.

Es decir, estudia la economia global de un pais, si bien para proceder a dicho estudio
lo que hace es fijarse en el funcionamiento individual de una serie de mercados y en
las interrelaciones que se producen entre ellos.

Los problemas que enfrenta la macroeconomia consisten en determinar por qué la
inflacién y el desempleo tienen una relacién inversa, o por qué un aumento en la
cantidad de dinero provoca disminuciones en las tasas de interés, etc.

Modelo del Flujo circular del sistema econémico

2Coémo funcionan los mercados?

Un mercado es un mecanismo que permite a los compradores y vendedores
infercambiar cosas. Un comprador infercambia dinero por un producto (un bien o un
servicio), mienfras que un vendedor infercambia un producto por un servicio.



Utilizamos los mercados para negociar, infercambiar lo que tenemos por lo que
queremos.

Los mercados existen porque no somos autosuficientes sino que consumimos muchos
productos que producen ofras personas. Para conseguir el dinero necesario para
pagar estos productos, cada uno de nosotros producimos algo para venderlo.

Necesitamos mercados para vender lo que producimos y comprar otros productos.
La mayoria utilizamos el mercado de trabajo para vender nuestro tiempo de trabajo
a los empresarios y utilizamos la renta obtenida frabajando para comprar comida,
vivienda, vestimentas, electrodomésticos y otros productos.

El ejemplo muestra un diagrama del flujo circular de una sencilla economia de
mercados. Los infercambios se realizan en dos mercados:

e El mercado de factores: Los propietarios de los factores de produccién,
recursos naturales, trabajo, capital fisico (mdaqguinas, edificios y equipo) vy
capital humano (los conocimienftos y cualificaciones adquiridos por un
frabajador), los venden a organizaciones que los utilizan para producir bienes
y servicios.

¢ El mercado de productos: Las organizaciones que producen bienes y servicios
venden sus productos a los consumidores.

Existen dos tipos de agentes que foman las decisiones en el modelo del flujo circular:
los hogares y las empresas

El diagrama del flujo circular muestra las interacciones de los hogares (lo oferentes de
factores de produccién) y las empresas (las productoras de productos) en los
mercados de factores y de productos.
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Los mercados y los precios

Concepto:

Un mercado se puede definir como cualquier conjunto de fransacciones o acuerdos
de negocios enfre compradores y vendedores. El mercado implica el comercio
regular y regulado, donde existe cierta competencia entre los parficipantes. Surge
desde el momento en que se unen grupos de vendedores y compradores, y permite
que se articule el mecanismo de la oferta y demanda.

Los primeros mercados de la historia funcionaban mediante el trueque. Tras la
aparicion del dinero, se empezaron a desarrollar cédigos de comercio que, en Ultima
instancia, dieron lugar a las modernas empresas nacionales e internacionales. A
medida que la produccidn aumentaba, las comunicaciones y los intermediarios
empezaron a desempenar un papel mds importante en los mercados.

Entre las distinfas clases de mercados podemos distinguir:



- Los mercados al por menor o minoristas,

- Los mercados al por mayor o distribuidores

-Los mercados de productos intfermedios, de materias primas
Y los mercados de acciones.

También se aplica al conjunto de lugares donde se compran y venden bienes,
servicios y recursos.

Existe un mercado para cada bien, servicio o recurso que se compre o venda en la
economia.

Una tercera acepcion es la que se emplea para referirse a la demanda de consumo
potencial o estimado.

Los precios del mercado

En el mecanismo de mercado es un instrumento de comunicacidén para
interrelacionar el conocimiento y las acciones de millones de individuos. Sin que nadi
se encargue de disenarlo, el mecanismo de mercado permite resolver de la mejor
forma posible los problemas de consumo, produccion y distribucion. En este
mecanismo los precios juegan un papel clave.

El sistema de economia de mercado funciona con un alto grado de eficiencia y de
libertad econdmica. Los agentes econdmicos, tanto como las empresas como las
personas individuales, actUan guiados por su propio interés y de forma libre. E sistema
de precios estimula a los productores a fabricar los bienes que el publico desea.

Los movimientos de los precios actian como senales que inducen a los productores a
comportarse de una forma correcta, a la vez que fratan de alcanzar su propio
interés. Asimismo, el mercado motiva a los individuos a utilizar cuidadosamente los
recursos y los bienes escasos, pues los precios actian racionando las escasas
cantidades disponibles.

En cualquier caso, el andlisis de la realidad nos dice que en determinadas
circunstancias el Estado puede y debe intervenir corrigiendo o complementando el
libre funcionamiento de los mercados.

Mercados Competitivos: Tipos y Caracteristicas:

Sabemos que un mercado es un mecanismo que permite a los compradores y a los
vendedores intercambiar dinero y productos.

Utilizaremos el modelo de oferta y demanda para explicar cdmo funcionan un
mercado competitivo.

En un mercado competitivo hay un gran nUmero de empresas, cada una de las
cuales produce el mismo producto estandarizado y es tan pequeno que no afecta el
precio de mercado del bien que produce.



En un mercado competitivo tiene cuatro caracteristicas:

Hay muchas empresas

El producto es homogéneo

Las empresas pueden entrar y salir liboremente del mercado a largo plazo.

Cada empresa considera dado el precio del mercado.

Las tres primeras caracteristicas de la competencia perfecta implica la cuarta. Si hay
muchas empresas que venden un producto homogéneo, cada una tiene una
diminuta parte del mercado, por lo que el precio del mercado no varig,
independientemente de la cantidad que se produzca y venda cada una.

Una empresa competitiva es una empresa precio — aceptante: considera dado el
precio del mercado.

Por ejemplo, cada agricultor que cultiva maiz produce una diminuta parte de la
oferta total del maiz, por lo que, independientemente de la cantidad de maiz que
produzca un agricultor, el precio del maiz no variard.

Mercados no competitivos: Tipos y caracteristicas:

Los mercados no competitivos son aquellos en los que el productor o productores son
los suficientemente grandes como para tener un efecto notable sobre el precio. En
los mercados de competencia imperfecta, el precio no se acepta como un dato
ajeno, sino que los ofertantes intervienen activamente en su determinacién.

Un mercado de competencia imperfecta existe cuando las empresas que lo infegran
tienen la capacidad de influir en le precio del mercado actuando individualmente.

Los mercados de competencia imperfecta se pueden clasificar en tres categorias
diferentes:

e El monopolio: Es el caso extremo de la competencia imperfecta y se
caracteriza porgque hay un Unico vendedor que controla la industria.

e El oligopolio: Este mercado se caracteriza porque hay pocos vendedores, de
forma que cada empresa puede influir en el precio de mercado y en la
conducta de sus competidores.

e La competencia monopolistica: Ocurre cuando un gran ndmero de
vendedores produce bienes diferenciados en el senfido de que sus
caracteristicas importantes varian. Esta estructura de mercado se parece a la
competencia perfecta en que hay muchos vendedores, ninguno de los
cuales posee una gran cuota de mercado, pero se diferencia de ella en que
los productores que ofertan las distintas empresas no son idénticos.



Mercados competitivos frente a mercados no competitivos

Estructuras de mercado

Vendedores
uno varios muchos

Compradores

- monopsonio

. — >
uno | monopolio
varios
oligopolio
muchos | monopolio competencia
perfecta

El ejemplo nos muestra una clasificacion muy elemental de las estructuras de
mercado. Podemos ftener un solo vendedor, varios o muchos, y en el mismo un
comprador, varios o muchos. Dependiendo de la combinacién, tendremos
estructuras de mercados diferentes.

Una pregunta inmediata es: scuantos son muchos y cudntos son varios? La respuesta
es confusa: son muchos vendedores y compradores, cuando ninguno puede afectar
el precio en el mercado; son varios cuando algunos pueden hacerlo. No podemos
decir gue muchos son 5, 20 o 1,000, ni podemos decir que varios son 2 o 20. El nUmero
depende del efecto sobre el mercado.

Desarrollo de Ejercicios y Casos

1. 3De qué se ocupa la Economia?

2. 3Qué estudia la Microeconomia y la Macroeconomia?

3. 5Qué esun Mercado?

4. 3Cudles son los factores productivos y qué aportan a la produccion?
5. sCudl es el papel que tiene el sector empresarial en la produccién?

6. 3Cudles el papel de los precios en la Economia?



7. 3Qué piensa usted de la idea de una economia mixta (papel del
gobierno?

8. Dé un ejemplo de una empresa Monopolista.
9. Dé un ejemplo de una empresa Oligopdlica.

10. 3Qué entiende usted por competencia perfecta?
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UNIDAD DE ESTUDIO No 2
ELEMENTOS BÁSICOS DE LA OFERTA Y LA DEMANDA


DEMANDA

Concepto de la demanda

La demanda es la cantidad de un bien que estdn dispuestos a adquirir los
consumidores a un precio determinado.

Esto significa que a diferentes precios, los consumidores estardn dispuestos a comprar
una cantidad diferente del bien. Mds aln, en general, a mayor precio, los
consumidores comprardn menos del bien.

Tabla, ley y curva de la demanda

Tabla de la demanda

Tabla de demanda

Precio Cantidad
demandada

16.00 1

14.00 2

12.00 3

10.00 5

9.00 6

8.00 8

7.00 12

6.00 15

5.00 20

En la tabla se puede ver que para cada precio, los consumidores estdn dispuestos a
comprar una cantidad diferente del bien. Mientras mds barato, mds comprardn.



La ley de la demanda y su curva

La cantidad de un articulo que los consumidores desean adquirir varia en funcién de
factores como el precio del articulo, el ingreso econdmico del consumidor, los precios
de los demds articulos y la preferencia, que es de cardcter subjetivo.

Cuando se modifica el precio de dicho articulo, manteniendo invariables los demds
factores — el supuesto de ceteris paribus —, se obfiene la tabla de demanda
individual del articulo. La representacion grdfica de esta tabla se interpreta como la
curva de demanda individual.

Curva de demanda individual

Qd

|
|
|
|
4

,  q

En el modelo anterior de curva de demanda individual, la figura muestra la variaciéon
de la cantidad demandada Qd en funcién del precio P de un bien o articulo. Asi,
cuando el precio del articulo es P 1, el consumidor estd dispuesto a adquirir una
cantidad Q 1; sin embargo, al disminuir el precio a P 2, estaria dispuesto a comprar Q
2 unidades.

Esta relacién inversa entre precio y cantidad se refleja en la pendiente negativa de la
curva. La pendiente de la curva de demanda casi siempre se inclina hacia abagjo, lo
que significa que a medida que baja el precio del articulo se compra una mayor
canfidad del mismo, lo que generalmente se conoce como ley de la demanda.
Cuando se modifican una o mds de las condiciones ceteris paribus, cambia toda la
curva de la demanda individual. Este fendmeno se conoce como cambio en la
demanda, y no debe confundirse con el cambio en la cantidad demandada, que es
un movimiento a lo largo de la misma curva de demanda.

Demanda Agregada para un articulo

La demanda del mercado o demanda agregada para un bien o un articulo
representa las diferentes cantidades del mismo que demandan, a precios diferentes,
todos los consumidores durante un periodo especifico. De esta forma, la demanda
agregada depende de los mismos factores que influyen en la demanda individual y
adicionalmente, del nUmero de compradores, lo cual puede afectar su
disponibilidad.



Geométricamente, la curva de demanda agregada se puede obtener sumando
horizontalmente todas las curvas de demanda individuales.

Demanda individual + Demanda individual
Consumidor 1 Consumidor 2

Cambios en la cantidad demanda y cambios en la demanda

La curva de demanda se desplazard cuando algunos de los siguientes factores
experimente una alteracion:

- Larenta de los consumidores: Cuando tienen lugar aumentos en la renta de los
consumidores, éstos pueden consumir mds de todos los bienes, cualquiera que
sea el precio, por lo que la curva de la demanda se desplazard hacia la
derecha. Por el contario cuando la renta o ingreso se reduce cabe esperar
que los individuos deseen demandar una cantidad menor, con lo que la curva
se desplazard hacia la izquierda.



Ejemplo: Efecto de una contracciéon en el ingreso sobre el mercado

precio

D’

esparcimiento

Al caer el ingreso nacional, los individuos tienen menos ingreso y reducirdn
rdpidamente su consumo de esparcimiento. Con esto, la demanda de estos
bienes se confrae y los precios de estos servicios tienden a caer, aunque de
cualqguier forma el mercado queda reducido.

- Los precios de los demds bienes relacionados: Las alteraciones en el precio de
un bien no sélo incidirdn en la cantidad demandada de un bien, sino que
pueden ocasionar ademds desplazamientos en la curva de demanda de
otros bienes. Pensemos en que, por ejemplo, aumenta el precio del petréleo.
Como consecuencia de este aumento la gente tendrd menos interés en
comprar aquellos bienes que se utilizan conjuntamente con productos
derivados del petréleo, como por ejemplo, automédviles y por lo tanto la curva
de la demanda se desplazard hacia la izquierda.

De nuevo el sentido del cambio permite introducir una nueva clasificacién de
los bienes: bienes complementarios, bienes sustitutos y  bienes
independientes.

Bienes complementarios: Cuando al aumentar el precio de uno de ellos se
reduce la cantidad demandada del ofro, cualquiera que sea el precio.

Ejemplo: Bienes complementarios.

Bien 1 Bien 2 19



Dos bienes son complementarios cuando deben ser utilizados por el consumidor
simultdneamente. Por ejemplo, para tomar fotografias, se requiere la cdmara vy el
rollo; para utilizar el auto, gasolina, y asi. En la grdfica izquierda, una reduccién de
las ventas eleva el precio del bien, lo que ahuyenta consumidores de los dos
mercados, puesto que la demanda del bien complementario se reduce.

Bienes Sustitutivos: Cuando al aumentar el precio de uno de ellos la
cantidad demandada del otro se incrementa, cualquiera que sea el precio.

Ejemplo de Bienes sustitutos

Bien 1 Bien 2

Dos bienes son sustitutos cuando pueden ser utilizados por el consumidor para el
mismo fin. Por ejemplo, para acompanar la comida puede usarse pan o fortillas;
para diversion, puede verse la televisibn o salir al cine; para desplazarse, el
transporte publico o el automaévil propio. En la grdfica izquierda, una reduccién en
las ventas eleva el precio del bien, lo que ahuyenta consumidores hacia el bien
sustituto, cuya demanda se incrementa.

Bienes independientes: Son los que no guardan ninguna relacién entre s,
de forma que la variacién del precio de uno de ellos no afecta a la cantidad
demandada del ofro.

- Los gustos o preferencias: Los gustos o preferencias probablemente suena el
determinante mds evidente de la demanda, pues por lo general
demandamos aquellos que nos gusta.
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Por el contrario, las variaciones del precio del bien demandado dardn lugar a
movimientos a lo largo de la curva de demanda.

La Oferta

Concepto de oferta

El lado de la oferta tiene que ver con los términos en los que las empresas desean
producir y vender sus productos. Al igual que hicimos en el caso de la demanda, al
distinguir entre demandar y comprar ahora debemos precisar la diferencia entre
ofrecer y vender. Ofrecer es tener la intencidén o estar dispuesto a vender, mientras
que vender es hacerlo realmente. La oferta recoge las intenciones de venta de los
productores.

Tabla, Ley y Curva de la Oferta

Para obtener la tabla y la curva de la oferta de un articulo, deben permanecer
invariables ciertos factores que influyen en los costos de produccion. Dentro de los mds
importantes se pueden contar:

- Precios de la materia prima y los insumos.

-Tecnologia disponible.
- Condiciones climdticas (por ejemplo, para productos agricolas).

A manera de ilustracion, supongamos que en condiciones ceteris paribus la funcién de
la oferta para un articulo A estd dada por:
Qo=-500+25P A

En donde Q o es la cantidad producida y P A es el precio del articulo. Tabulando vy
graficando los datos, obtenemos lo siguiente:
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PA(S)Qo (unidades)

20 0
25 125
30 250
35 375
40 500
45 625
50 750

P,
t Curva de oferta del productor

50 4
404
30 4
20 1
0T Qo

L L I 1 »

0 200 400 600 800

En la grdafica anterior se observa que entre mayor es el precio del articulo A, mds
grande es la cantidad Qo vy viceversa. La relacion directa entre precio y cantidad se
observa en la pendiente positiva de la curva de oferta del productor. A diferencia de
la demanda, no existe una ley de la oferta de pendiente positiva, porque la pendiente
de la curva puede también ser positiva, nula o infinita, aungque el caso mds frecuente
es el de la pendiente posifiva.

Del mismo modo que sucede con la demanda, se debe establecer la diferencia entre
un cambio en la oferta y un cambio en la cantidad ofrecida.

Oferta Agregada

La oferta de mercado u oferta agregada de un bien o un articulo representa la
sumatoria de las diferentes cantidades de un articulo que ofrecen, a diferentes precios,
todos los productores o proveedores de este bien o articulo en el mercado, durante un
periodo de tiempo especifico. La oferta agregada de un articulo depende de todos
los factores que condicionan la oferta de los proveedores individuales y, ademds, del
numero de productores del articulo presentes en el mercado.
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Cambios en la cantidad ofrecida y cambios en la oferta

Para analizar las alteraciones en la oferta, dado que la curva de oferta muestra
exclusivamente los efectos de cambios en los precios sobre la canfidad ofrecida,
debemos centrarnos en las variaciones de las otfras variables al precio tales como:

e FEl precio de los factores productivos

precio

~

cantidad

Un incremento en los costos de los factores de produccidén causard un incremento
del precio del producto. En la grdfica podemos ver que esto significa que la curva
de oferta se desplaza hacia la izquierda (hacia arriba). A esto le llamamos una
contracciéon de la oferta. El resultado sobre la curva serd un mayor precio y una
menor cantidad comerciada.

e Latecnologia existente
Asimismo, una mejora en la tecnologia puede, por ejemplo, contribuir a reducir los
costos de produccién y a incrementar los rendimientos, lo que hard que los

empresarios ofrezcan mds productos a cualquier precio y, en consecuencia,
tendrd lugar un desplazamiento hacia la derecha de la curva de oferta.

precio

cantidad

23



Una mejora tecnoldgica permite producir mds con los mismos costos; esto significa
gue incrementa la oferta del producto. El resultado serd un menor precio y una
mayor canfidad vendida: el mejor de los mundos posibles.

e ElnUmero de empresas oferentes

Un aumento del nUmero de empresas, que se puede producir por lo atractivo o
por razones como las facilidades que se encuentran para establecerse en la zona
o pais, también se tfraduce en un aumento de la oferta y un desplazamiento hacia
la derecha de la curva de oferta.

La curva de oferta de un bien se desplaza cuando se altera cualquiera de los factores
gue inciden en la oferta distinto al precio del bien.

Po p--mmm

Pi

Determinacién del precio de Equilibrio y cantidades
infercambiadas entre la oferta y demanda

El equilibrio alude a una condicidn del mercado, caracterizada porque tiende a
mantenerse una vez se ha alcanzado. Desde la perspectiva de la economia, esto
ocurre cuando la cantidad demandada de ese articulo o bien, es igual a la cantidad
qgue de él se ofrece en el mercado durante un periodo de tiempo determinado.
Geométricamente, el equilibrio se presenta en la interseccion de las curvas de
demanda y oferta agregadas del mercado para un mismo articulo.

Tomemos un ejemplo, en forma tabulada y grdfica.
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P.a Equilibrio

Qo

Punto de equilibrio

30 4 \\
20 -
X
1 . =
0 Q
- : - : >
0 200 400 600 800
Precio Cantidad Cantidad
Articulo Demanda Oferta
PAI($) Q d (unidades) Q o (unidades)
20 700 0
25 650 125
30 600 250
35 550 375
40 500 500
45 450 625
50 400 750
55 350 875

En este ejemplo, las cantidades demandada Qd y producida Qo son iguales (500
unidades) cuando el precio del articulo es de $40. El precio y la cantidad que dan
lugar al equilibrio se denominan, respectivamente, precio de equilibrio y cantfidad de
equilibrio, los cuales se aprecian en la interseccidn de las curvas de demanda y oferta
agregadas del articulo.

Cuando se conocen las funciones correspondientes a las curvas de oferta y demanda
agregadas, se puede obtener el precio de equilibrio al igualar las ecuaciones
respectivas, teniendo en cuenta que en la situacion de equilibrio las cantidades son
demandada y producida son iguales.

De acuerdo a su estabilidad, el equilibrio se puede clasificar como:

Equilibrio estable: Cuando cualquier desviacion del mismo hace actuar a fuerzas del
mercado que tienden a restablecerlo.

Equilibrio inestable: Se presenta cuando una desviacion del equilibrio hace operar a
fuerzas del mercado que lo empujan lejos de la situacién de equilibrio. Para que esto
suceda, la curva de la oferta agregada debe tener pendiente negativa y ser menos
inclinada que la curva de demanda agregada, cuya pendiente también debe ser
negativa.
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Py Equilibrio inestable

Punto de equilibrio

— Q0

0 200 400 600 800

Cambios en la oferta y la demanda y sus ofertas en el precio
de equilibrio y la cantidad intercambiada

Si se alteran los factores que subyacen a las curvas de demanda o de oferta, éstas
experimentan desplazamientos y fienen lugar cambios en el precio y en la canfidad
de equilibrio.

Cuando se produce un desplazamiento de la curva de demanda o de la curva de

oferta, los efectos sobre los precios y cantidades equilibrio son predecibles.

Aumento de la demanda

P

D’

Si debido a alteraciones en el ingreso, los precios de ofros bienes relacionados o de
preferencias, la curva de demanda se desplaza hacia la derecha. El nuevo precio
equilibrio se logra para precios y cantidades mayores.

26



Aumento de la oferta

precio

cantidad

Si debido a alteraciones en el precio de los factores productivos, la tecnologia o los
precios de bienes relacionados, la curva de oferta se desplaza hacia la derecha.
Entonces el precio de equilibrio disminuird con respecto a la situacién inicial.

Las elasticidades de la oferta y la demanda

Elasticidad de la demanda

La elasticidad ingreso de la demanda, llamada a veces elasticidad demanda-renta,
mide cémo afectan las variaciones de la renta o ingresos de los consumidores a la
canfidad demandada de un bien. El coeficiente de elasticidad ingreso de la
demanda e | se calcula dividiendo la variacidon porcentual de la demanda por la
variacion porcentual de la renta.

AQd
o _lQd)_s0d |
! [g] A Qd

|

De acuerdo al valor de e |, los bienes se pueden clasificar como:

e Bienes normales: Son aquellos cuyo coeficiente de elasticidad ingreso es
positivo. Esto significa que cuando aumentan los ingresos del consumidor, la
demanda de los bienes normales también aumenta. Pueden ser:
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o Bienes de lujo: Su coeficiente de elasticidad ingreso es mayor que 1. Es
decir, cuando los ingresos del consumidor aumentan, la demanda
crece en una proporcién mayor.

o Bienes bdsicos: Su coeficiente de elasticidad ingreso es positivo y menor
que 1. Es decir, cuando los ingresos del consumidor aumentan, la
demanda crece en una proporcién menor.

e Bienes inferiores: Su coeficiente de elasticidad ingreso es negativo. Por tanto,
cuando los ingresos del consumidor aumentan, la demanda de estos bienes
disminuye porque el consumidor puede optar por ofros productos de mayor
calidad.

| ¢ Bien normal | ¢t Bien inferior

Qd Qd

Debido a la variabilidad de la elasticidad ingreso, un bien puede ser de lujo a niveles
bajos de ingreso y un bien inferior a niveles altos de ingreso.
Elasticidad cruzada de la demanda

La elasticidad cruzada de la demanda mide cédmo evoluciona y se modifica la
demanda de un bien cuando cambia el precio de otro. La elasticidad cruzada se
calcula dividiendo el cambio porcentual de la cantidad demandada del bien X ante
una variacion porcentual del precio del bien Y. Si los bienes son sustitutivos (por
ejemplo, distintas marcas de automaviles) el aumento del precio de la marca X puede
aumentar las ventas de la marca Y, por lo que la elasticidad cruzada serd positiva.

Si los bienes son complementarios, por ejemplo, los ordenadores o computadoras vy el
software, el aumento del precio de uno disminuird las ventas del ofro, por lo que la
elasticidad cruzada serd negativa.

Si los bienes son independientes, por ejemplo, teléfonos y cepillos de dientes, por
mucho que aumente el precio de uno no variard la demanda del otro, por lo que la
elasticidad cruzada serd cero.

El coeficiente de elasticidad cruzada del bien X con respecto al bien Y se define como:
.&Qx

P

e .

o AP, AP, Q,
Py
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Elasticidad precio de la oferta

La elasticidad precio de la oferta mide cémo la variacién del precio de un bien afecta
a la cantidad ofrecida de ese bien, cuando todos los demds factores permanecen
constantes. Se calcula dividiendo el cambio porcentual en la cantidad ofrecida por el
cambio porcentual del precio.

El coeficiente de la elasticidad precio de la oferta (e O) es una medida del cambio
porcentual de la cantidad ofrecida de un articulo por unidad de tiempo, que resulta
de una variaciéon porcentual del precio del articulo. Si Qo representa el cambio en la
cantidad ofrecida de un articulo debido a un cambio en su precio P, el coeficiente de
elasticidad se define como:

AQ0

o = Qo J_ AQo P
° AP AP Qo
P

De acuerdo a este criterio, la oferta se puede clasificar en eldstica (si e O > 1),
ineldstica (sie O < 1) y unitaria (sie O = 1). Se pueden encontrar e O arco y e O punto
de la misma forma que e arco y e punto.

Figura 2.5. Elasticidades

En la figura tenemos tres casos. En (a), la curva es muy eldstica, por lo que una
pequena reduccidén del precio provoca un gran crecimiento en la cantidad
demandada. En (b), la reduccion de precio produce un incremento del mismo
tamano en la demanda: es una curva con elasticidad unitaria. En (c), el cambio en
precio prdcticamente no produce cambio en la demanda: es una curva ineldstica.
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Desarrollo de Ejercicios y Casos

sDe qué factores depende la demanda de un bien?

Su ingreso es de $400 mensual y a ese sueldo usted demanda 2
quintales de arroz al mes. 3Grafique, qué pasaria con la demanda de
sus quintales de arroz, si su sueldo disminuiria en $200 al mes?

Usted consume mantequilla en el pan en su desayuno, se ya ha dado
un aumenfo de precio en la mantequilla y piensa sustituirlo por la
margarina. Expliquelo graficamente.

Dé un ejemplo graficamente sobre los bienes complementarios

sPor qué al bajar el precio de un bien las empresas estdn intferesadas en
ofrecer menos?

5sComo se desplazaria la curva de la oferta si se incrementa la materia
prima de una produccion?

5Qué provocaria la incorporaciéon de nuevas tecnologias en la curva de
oferta?

Seleccione cualquier precio arbitrario por encima del precio del
equilibrio.  Expliquelo grdficamente cdémo el comportamiento
maximizador hard regresar este precio hacia el equilibrio.

Si la elasticidad de la demanda con respecto al precio es 4%, los
ingresos de los productores:

a) aumentardn

b) disminuirdn

Cc) permanecerdn constantes,
d) alcanzardn un méaximo

10. D€ un ejemplo y grafiquelo un bien muy eldstico.
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Las preferencias de los consumidores

Las preferencias de los consumidores no necesitan una definicién; todos conocemos
nuestras preferencias: dulces, comida, ropa, automédviles, etcétera. Sin embargo, son
de esos tipos de conceptos fdciles de entender pero dificiles de explicar. En
economia decimos que las preferencias son un orden que cada consumidor impone
sobre los bienes que va a comprar.

Esto significa que teniendo varios bienes a la vista, el consumidor establece prioridad
entre ellos. El problema para la teoria estriba en cémo es ese orden.

Suponemos que las preferencias del consumidor cumplen con tres caracteristicas
bdsicas. Primero, todos los bienes son comparables entre si; segundo, es un bien
comprable consigo mismo (esta caracteristica sélo tiene sentido matemdtico), vy
tercero, las preferencias son fransitivas.

Esta Ultima caracteristica es muy importante; significa que el consumidor no cambia
facilmente de opinidn, y que por ejemplo, si prefiere los tacos a las pizzas, y las pizzas
a las hamburguesas, entonces prefiere los tacos a las hamburguesas.

Con estas condiciones sobre las preferencias, podemos establecer varios tipos de
ordenamiento sobre los bienes, y asi podemos seleccionar los que nos proporciona
mads utilidad.

Utilidad total y marginal

La utilidad se refiere al grado de satisfaccion que recibe el consumidor al adquirir un
determinado producto. Hasta cierto punto, mientras mds unidades adquiera el
consumidor por unidad de tiempo, mayor serd la utilidad total que reciba. Aungue la
utilidad total aumente, la utilidad marginal (adicional) que recibe al consumir cada
unidad adicional del bien o articulo por lo general disminuye.

Utilidad

Libros

Cervezas

Cantidad consumida
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Mientras mds se consume de un bien, mayor es la utilidad que se obtiene. Sin embargo,
el aumento en la utilidad (la utilidad marginal) es cada vez menor. Notese que un bien
puede producir mds utilidad que otro, a ciertas cantidades, y después menos.

El punto de saturacién corresponde a un nivel de consumo en el cual la utilidad total
es mdxima vy la utilidad marginal es cero. Las unidades adicionales del producto hacen
que disminuya la utilidad total y la utilidad marginal llega a ser negativa, debido a los
problemas de almacenamiento o venta. Grdficamente, se pueden representar de la
siguiente forma:

UT. & Utilidad total y marginal 4 UM,

- 3 -

0

Equilibrio del consumidor en términos de la Unidad marginal

Partiendo del supuesto de la racionalidad del consumidor, su objetivo serd maximizar
su utilidad total o la satisfaccién derivada del gasto de su ingreso. Al lograrlo se dice
que el consumidor estd en equilibrio, o cual corresponde al caso en el que el ingreso
es gastado en tal forma que la utilidad o satisfaccion del Ultimo dinero gastado en los
diferentes articulos es la misma. Numerando los bienes como 1, 2,..., N, esto puede
expresarse matemdticamente como:

UM, UM, UM,
5t "B B
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Con la restriccion siguiente:

en donde | es el ingreso del consumidor.

Una restriccion del ingreso del consumidor reduce el consumo de los bienes por parte
de los consumidores.

Curvas y mapas de indiferencia

Una curva de indiferencia muestra las diferentes combinaciones del articulo X y el
articulo Y que producen el mismo grado de utilidad o satisfaccion al consumidor. Los
gustos y el equilibrio del consumidor pueden también demostrarse mediante las curvas
de indiferencia. Asi, una curva de indiferencia superior a ofra muestra que el primer
bien representa un mayor grado de satisfaccion. Las curvas de indiferencia tienen
pendiente negativa, son convexas al origen y no se pueden cruzar.

Qs Curvas de indiferencia

III
II
I Q
-

Todos los puntos sobre la misma curva de indiferencia proporcionan idéntica
satisfacciéon al consumidor.

Los puntos sobre la curva de indiferencia Il indican mayor satisfaccion que los puntos
sobre la curva |, pero menor que los puntos sobre la curva lll. De esta forma, sélo se
requiere el orden o rango de preferencias de un consumidor para poder frazar sus
curvas de indiferencia.

Ejemplo:
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Cervezas

1 2 3 Libros

El consumidor es indiferente entre tener dos libros y una cerveza, o dos cervezas y un
libro. Sin duda preferird dos de cada uno.

Linea de presupuesto

La linea de restriccion presupuestal muestra todas las diferentes combinaciones de los
dos bienes o articulos que un consumidor puede comprar, dado un ingreso monetario
y los precios de dichos articulos.

Cervezas Maxima cantidad de cervezas
— que puedo comprar

Linea de presupuesto

Maxima cantidad de libros
que puedo comprar

Libros

Tenemos aqui la recta de presupuesto del consumidor. El punto en donde toca al eje
vertical nos indica la mayor cantidad de ese bien que puede comprarse (cervezas). El
punto en donde toca al eje horizontal indica la mayor cantidad de ese bien que
puede comprarse (libros). Cada punto de la recta implica dejar de comprar un poco
de un bien para comprar un poco del otro. Es una recta porque el precio no cambia si
nosotros modificamos nuestra decisiéon.
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Equilibrio del consumidor en términos de curvas de
indiferencias

Un consumidor se encuenfra en equilibrio cuando, dado su ingreso vy las restricciones
de los precios, maximiza la utilidad o la satisfaccién total que obtiene de sus gastos. Es
decir, que un consumidor estd en equilibrio cuando, dada la linea de restriccién de su
presupuesto, alcanza la curva de indiferencia mds alta.

Q, 4 Equilibrio del consumidor
K
A
11
11
C
I Q,
-
o L
En la figura se observan las curvas de indiferencia |, Il y Il y la linea de restriccién

presupuestal para un bien dado. Lo ideal para el consumidor seria alcanzar la curva lll,
pero al no poderlo hacer por las restricciones de su presupuesto, lo ideal es que realice
su consumo en el punto B, que corresponde a la curva de indiferencia Il. También
puede efectuar su consumo en los puntos A o C, pero no estaria maximizando su
utilidad.
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Ejemplo:

Cervezas

Equilibrio

/

Utilidad

Presupuesto

Libros

El consumidor buscard alcanzar la mdxima utilidad posible dado su presupuesto. Esto
ocurre como en la grdfica, cuando la linea presupuestal es tangente a la curva de
indiferencia.
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Desarrollo de Ejercicios y Casos

De un ejemplo con dos bienes sobre la utilidad marginal
2 Qué significa que las preferencias sean transitivas?

sDe qué forma se puede medir la utilidad que proporciona el consumo
de un bien?

sRealmente es decreciente la utilidad marginal?

5Qué ocurre cuando dos consumidores que tiene preferencias idénticas
pero ingresos diferentes?

2Como modifica un consumidor si eleccion cuando entra en vigor un
impuesto sobre los bienes de lujo?

sCoOmo modifica un consumidor su eleccidn cuando aumenta el
impuesto sobre la renta (o el ingreso)?

Mediante unas curvas de indiferencia, cémo alcanzaria la alegria de
dos bienes (zapatos y cervezas):

a) Comprando mds de alguno de los dos bienes
b) Mds de los dos simultdneamente

Suponga que nuestro consumidor tiene enfrente dos bienes: dulces vy
manzanas. Cada dulce cuesta 10 centavos, mientras que cada
manzana cuesta 50 centavos. Si el consumidor tiene Unicamente 1,50.
5Como realiza su eleccion?

. 3Qué pasaria en el ejercicio anterior (?) si el ingreso del consumidor

aumenta a $22
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;. Qué es una empresa?

La empresa tiene como funcidn bdsica transformar los factores de produccion para
convertirlos en bienes y servicios aptos para el consumo o para la inversion.

La produccidén se organiza en empresas porque la eficiencia generalmente obliga a
producir en gran escala, a reunir un elevado volumen de recursos externos y a
gestionar y supervisar cuidadosamente.

Las empresas pueden explotar las ventajas de la produccién en masa o a gran
escala, reunir los recursos financieros necesarios y organizar y gestionar todas las
actividades precisas para llevar a cabo la produccién, y distribucidn de bienes vy
servicios.

En el seno de la empresa los gestores organizan la produccién, incorporan nuevas
ideas, procesos o actividades, toman las decisiones y para ello se proveen de la
informacion necesaria. De hecho, la mayor parte de la actividad econdédmica en las
economias de mercado avanzadas se lleva a cabo de empresas privadas.

El empresario

El empresario tfradicional es la persona que aporta el capital y realiza al mismo tiempo
las funciones propias de la direccién: organizar, planificar y controlar. En muchas
ocasiones el origen de la empresa estd en una idea innovadora sobre los procesos y
productos, de forma que el empresario actia como agente difusor del desarrollo
econémico. En este tipo de empresas se encuentra unidas en Unica figura el
empresario — administrador, el empresario que asume el riesgo y el empresario
innovador.

El empresario establece los objetivos de la empresa, negocia con los distintos factores
de la empresa y coordina las relaciones en el entorno en el que ésta se desarrolla.

Las decisiones de la empresa

Cualquiera que sea el producto o el servicio que la empresa tiene que llevar a cabo,
el empresario tiene que tomar diariamente multiples decisiones sobre su actividad
productiva.

De todas ellas las dos mds relevantes son qué cantidades producir y cémo producir
un bien determinado.

Porlo que respecta a cdmo se debe producir, es decir, qué métodos se deben seguir
en la produccién y en qué proporciones se deben emplear los distintos factores. La
distinta forma de organizar la actividad productiva se plasmard en los resultados de
las empresas, lo que a su vez vendrd condicionado por la naturaleza del negocio.

La actividad fundamental que realiza toda empresa es la produccidn que consiste en
la utilizacién de los factores productivos y de los intermedios para obtener bienes y
servicios.

Los factores productivos serdn los recursos naturales, los trabajadores y las dotaciones
de capital fisico utilizadas (edificios, equipos, instalaciones, etc.).
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productivos

Factores ., .
Produccion /| Bienes

En economia el término capital significa capital fisico, es decir, maquinas y edificios, y
no capital financiero.

La importancia relativa de los diferentes tipos de empresas

La empresa de propiedad individual: es la forma mds simple de establecer un
negocio. Este tipo de empresas pertenecen a un individuo y son dirigidas por
él. El propietario responderd por la empresa con todos sus bienes personales.

Sociales: la empresa pertenece a una empresa juridica o grupo de personas o
socios. Estas empresas pueden ser colectiva regular, cuando los socios
aportan trabajo y capital y tienen una responsabilidad limitada; colectiva
irregular, cuando algunos socios sdlo aportan trabajo, y comanditaria, donde
hay socios colectivos y socios comanditarios que aportan capital y su
responsabilidad se limita al capital aportado. Si aportan capital mediante
acciones, es una empresa comanditaria por acciones.

Limitada: los socios aportan capital y sélo son responsables de las suscripciones,
que no acciones. Estas deben estar dispuestas al constituirse la sociedad y no
pueden incorporarse a titulos negociables ni llamarse acciones.

La sociedad andénima: el capital estd dividido en pequenas partes iguales,
llamadas acciones, lo que facilita la reunidon de grandes capitales. Cada socio
accionista tiene una responsabilidad limitada, en concreto sélo responde del
capital que ha aportado y no se responsabiliza de las deudas sociales de la
empresa. Al limitarse la responsabilidad de los propietarios, existe una menor
proteccién legal para los acreedores a quienes la sociedad adeuda dinero.

Silos socios aportan capital y trabajo, se habla de Sociedad Andnima Laboral.
Cuando se crea para satisfacer las necesidades de los socios en
Cooperativas, compartiendo riesgos y beneficios.

Las sociedades mercantiles son las que han adoptado una de las formas
previstas por el cédigo de comercio o por las leyes especiales, y tanto, se
inscriben en el Registro Mercantil.
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Funcion de Produccidn

La funcidn de produccién es una relacion que puede expresarse de forma
matemdtica, grdfica o tabulada, y muestra la mdxima cantidad de un articulo que se
puede producir en un tiempo determinado para cada uno de los conjuntos de
insumos (factores productivos) alternos, utilizando las mejores técnicas de produccidn
disponibles.

Cuando al menos uno de los insumos permanece constante, se dice que es una
situacion de corto plazo.

Producto Total medio y marginal

e Producto promedio del trabajo (PP L): Se define como el producto total (PT)
dividido entre el nUmero de unidades de trabajo empleadas.

e Producto marginal del trabajo (PM L): Se define como la variacidén en el
producto total (PT) debida a un cambio de una unidad en la cantidad de
mano de obra ufilizada.

Etapas de la Produccién

Mediante la relacion entre las curvas de PP Ly PM L se pueden definir tres etapas de
la produccién:

* Etapa I: Desde el origen hasta el méximo valor de PP L. No es adecuada para el
productor, ya que podria aumentar la produccién total utilizando menor cantidad de
los insumos que permanecen fijos a corto plazo.

¢ Etapa Il: Desde el méximo valor de PP L hasta el punto donde PM L es cero. Es la
Unica etapa de la produccién aceptable para el productor racional.

¢ Etapa lll: Comprende el intervalo en que PM L es negativo. El productor no deberia
operar en esta etapa, debido a que podria aumentar la produccidén total utilizando
menor cantidad del insumo variable.

ISOCUANTAS

Se utilizan para empresas que tienen solamente dos factores de produccién: trabajo
(L) y capital (K), los cuales son variables, por lo que se dice que es una situacidon a
largo plazo.

Las isocuantas son curvas construidas uniendo los puntos en los cuales se obtiene una
cantidad especifica de produccion mediante diversas combinaciones de trabajo vy
capital. Una isocuanta mds alta indica una mayor cantidad de producciéon vy
viceversa.
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CAPITAL
Isocuantas

Las isocuantas tienen las mismas caracteristicas de las curvas de indiferencia:

e Nunca se cruzan.

e Son convexas respecto al origen.

e Enla parte significativa tienen pendiente negativa.

Capital

Produccion

Isocuantas

Trabajo

Las curvas que aparecen en la grdafica son llamadas isocuantas; esto significa “misma
canfidad”, porque representan las combinaciones de capital y frabajo que permiten
producir una cantidad dada de producto. Al igual que las curvas de indiferencia del
consumidor, nos podemos mover sobre una curva produciendo exactamente la
misma cantidad de producto. Para producir mds, tenemos que desplazarnos hacia
otfra curva, mds lejana del origen.
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Capital

Produccion

Trabajo

Igual que en el caso del consumidor, la empresa decidird cédmo producir sustituyendo
trabajo y capital hasta que encuentre el minimo costo para una produccién dada, o
al revés, buscando la mdxima produccion posible para un costo ya determinado: de
cualqguier forma el resultado es el mismo.

Capital

Produccidén
en USA

Producciéon

Pmex en México

Trabajo

La misma tecnologia disponible da origen a diferentes técnicas aplicadas. La relacion
de costo de mano de obra a costo de capital es lo que fuerza a las empresas a
determinar su decisidn. La figura sélo ejemplifica cémo ocurre esto.
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Produccion

Funcidn de

Capital produccion

Trabajo

La funcidn de produccién nos relaciona los factores de produccion con la produccion
misma. En esta grdfica vemos cémo a mayor trabajo, mds produccién pero menor
productividad, que puede elevarse incrementando el capital instalado.

Costos y beneficios

Las curvas de costos indican el costo minimo de obtener diferentes niveles productivos.
Se incluyen tanto costos implicitos como explicitos.

e Costos implicitos: Comprenden el valor de los insumos y factores que posee la
empresa y que Uutiliza en sus propios procesos productivos. Este valor debe
estimarse a partir de lo que podrian generar en su mejor uso alternativo.

e Costos explicitos: Son los gastos reales en que incurre la empresa para adquirir o
alqguilar los insumos que necesita.

Costos totales, fijo, variable, medio y marginal

En el corto plazo, la cantidad de uno o mds factores productivos no varia. Los costos
totales se refieren a la suma de costos fijos totales y los costos variables totales.

e Costos fijos totales (CFT): Son los costos totales en que incurre la empresa por
unidad de tiempo para todos los insumos cuya canfidad no cambia.

e Costos variables totales (CVT): Son los costos fotales en que incurre la empresa
por unidad de tiempo para todos los insumos cuya cantidad varia.
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COSTOS
Curvas de costos totales
CT

Curvas de costos unitario a corto plazo

En el andlisis a corto plazo de la empresa son todavia de mayor relevancia las curvas
del costo unitario. Las mds importantes incluyen:

e Costo fijo promedio (CFP): Es el costo fijo total dividido entre la cantidad
producida.

e Costo variable promedio (CVP): Equivale al costo variable total dividido entre la
cantidad producida.

e Costo promedio: Es igual al costo total dividido entre la produccion; también
equivale ala suma del CFP y el CVP.

Costo marginal: Es el cambio en el CT o en el CVT que se produce por la
variacion de una unidad en la produccién.

Las curvas del costo unitario a corto plazo pueden derivarse geométricamente de las
correspondientes curvas de costo total a corto plazo, de la misma forma en que se
derivan las curvas PP Ty PM T de la curva PT. De esta forma, el CFP para cualqguier nivel
de produccién estd dado por la pendiente de la linea recta que va del origen al
punto correspondiente de la curva CFT. El CVP se obfiene mediante la pendiente de la
linea recta que va desde el origen hasta los diferentes puntos sobre la curva CVT.

Similarmente se obtiene el CP de la pendiente de la linea que va del origen a
cualguier punto de la curva CI. De ofro lado, el CM para cualquier nivel de
produccidn se obtiene de la pendiente de la curva CT o de la curva CVT en ese nivel
productivo

Costos de Produccion - Curvas a largo plazo

Definiendo el largo plazo como un periodo lo suficientemente extenso como para que
permita a la empresa variar la cantidad utilizada de los factores productivos.

Por consiguiente, en el largo plazo no se consideran factores fijos ni costos fijos, y la
empresa puede construir una planta de cualquier tamano o escala.
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Curva del costos promedio a largo plazo

La curva del costo promedio a largo plazo (CPL) muestra el costo unitario minimo de
obtener cada nivel de produccién cuando se puede construir cualquier planta a la
escala que se desee. El CPL se obtiene mediante una curva fangente a todas las
curvas del costo promedio a corto plazo (CPC) que representan tfodos los famanos
alternos de plantas que la empresa podria construir a largo plazo.

Geométricamente, la curva CPL es la curva envolvente de las curvas CPC.

COSTOS Curva CPL

Curva de costo marginal a largo plazo

El costo marginal a largo plazo (CML) mide el cambio en el costo total a largo plazo
(CTL) debido a un cambio unitario en la produccién. El CTL para cualquier nivel de
produccién puede obtenerse multiplicando la produccién por el CPL para ese nivel. Al
graficar los valores del CML en el punto intermedio de niveles de produccién sucesivos
y unir estos puntos se obtiene la curva CML. Tiene forma de U y llega a su punto minimo
antes que la curva CPL llegue al suyo. Ademds, la parte ascendente de la curva CML
pasa por el punto mds bajo de la curva CPL.

CosTos Curva CML

CPL
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Curva de costo ftotal a largo plazo

La curva de costo total a largo plazo (CTL) se obtfiene calculando, para diversos niveles
de produccién, los correspondientes valores de CITL (los cuales, a su vez, se obtienen
multiplicando la producciéon por el CPL para cada nivel).

La curva CTL muestra los costos totales minimos de obtener cada nivel de producciéon
cuando se puede construir una planta de produccidén a la escala que se desee.

Esta curva también se puede obtener mediante una curva tangente a todas las
curvas del costo total a corto plazo (CTC) que representan todos los tamanos alternos
de plantas que se podrian construir.

Geomeétricamente, la curva CTL es la envolvente de todas las curvas CTC.

Las curvas CPC y CML y la relacién entre ellas puede también derivarse de la curva CTL,
de manera andloga a como se puede hacer con las curvas CPC y CMC a partir de la
curva CTC. Ademds, a partir de la relacién entre las curvas CTC y la curva CTL derivada
de ellas se puede explicar la relacion entre las curvas CPC y la correspondiente curva
CPL, y entre las curvas CMC vy la correspondiente curva CML.

Determinacién del punto 6ptimo de produccion de la
empresa (en competencia perfecta)

Costo
unitario

Y Produccion

El costo minimo es exactamente donde se cruza el costo medio con el costo marginal,
y en competencia perfecta, la mdxima ganancia se obtendrd al vender a un precio
exactamente igual a ese costo medio minimo.
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Desarrollo de Ejercicios y Casos

sEn qué costos incurre una empresa a corto plazo? Definalos.

sPor qué no existen costos fijos a largo plazo? 3Qué efectos tiene el
hecho de que a largo plazo todos los costos sean variable?

En qué sentido un avance tecnoldgico en una empresa implica un
cambio de su funcién de produccion.

sCudndo los rendimientos marginales son decrecientes?

sEn qué medida le interesa producir a una empresa que tiene
pérdida?

sCoOmo cambiaria la curva de costo marginal si los precios de los
factores se incrementaran?

sPor qué las curvas de costos medios y marginales tiene forma de
HUH?

sExiste un tamano minimo de produccion eficiente por cada
empresae

2Qué pasaria en el sector empresarial si se da un incremento
salarial?

.3Como se obtendria la mdxima ganancia en competencia

perfecta?
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El producto interno bruto (PIB): Concepto y medicién

Son Bienes y servicios: vehiculos, ropas, alimentos, vivienda, electrodomésticos,
consulta del dentista, minuta del abogado, servicio de seguridad, servicio de limpieza,
enfradas del cine, corte de pelo, etc.

Finales: no se incluyen los bienes intermedios ya que posteriormente se incorporardn a
un bien final. Si se contabilizaran los bienes intermedios se produciria una doble
contabilizacion.

Por ejemplo, si se fabrican unos pedales que posteriormente se van a incorporar a una
bicicleta, cuando el valor de la bicicleta se incluya en el PIB llevard incluido el valor de
los pedales, por ello, los pedales no se contabilizan independientemente.

Producidos durante el ano: el PIB incluye, por ejemplo, la venta de un
electrodomeéstico fabricado durante el ejercicio, pero no incluye la venta en ese ano
de un electrodoméstico de segunda mano, con varios anos de antigbedad (ya se
contabilizé cuando se fabricd).

Por nacionales o por extranjeros residentes: por ejemplo, el PIB incluye el producto
obtenido por una empresa inglesa que opere en Ecuador, pero no el que pueda
generar una empresa espanola que opere en Inglaterra.

Hay que tener muy presente que el PIB mide la riqueza generada por un pais durante
un aio, pero no mide la riqueza total del pais (sus recursos naturales, sus minas, sus
costas, sus carreteras, sus hospitales, sus universidades, sus fabricas, etc.).

El PIB funciona como un marcador que se pone a cero a principios de cada ejercicio,
va contabilizando la riqueza generada durante el ano y se para el 31 de diciembre.

La medicién de la riqueza generada que realiza el PIB no es completa: No mide lo
producido por las economias sumergidas. El PIB es un indicador que sirve para
comparar el nivel de bienestar que tienen distintos paises: En principio, aquel que tiene
un PIB mas elevado es el que goza de mayor bienestar.

No obstante para medir con mayor precision el bienestar de un pais hay que
relacionar el PIB con su poblacién. No es o mismo que un pais con una poblacién de
1.000 habitantes genere un PIB de 1.000 millones de ddlares, a que ese mismo PIB lo
genere otro pais con la mitad de poblacién.

En el primer caso, si se distribuye el PIB entre la poblacién tocaria por término medio a
1 millén de ddélares por habitante (no estd mal, 3no2), mientras que en el segundo
tocaria a 2 millones de ddlares (tfampoco se podrian quejar).

Por ello, para comparar el nivel de bienestar de dos paises hay que utilizar el ratio “PIB
per capita” (PIB / n° de habitantes).

2Como se mide el PIB2

El PIB se puede medir desde dos enfoques diferentes, obfeniendo en ambos casos el
mismo resultado.

a) Como flujo de gastos (0 de productos finales): es decir, cudl ha sido el destino de los
distinfos bienes y servicios producidos durante el ejercicio.

b) Como flujo de rentas: cémo se distribuyen las rentas que se han generado durante
la produccidén de esos bienes y servicios.
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¢Por qué coinciden ambos enfoques? Vamos a fratar de explicarlo:
Todo proceso productivo tiene un resultado (la elaboracién de bienes o la prestacion
de servicios).

Pero en dicho proceso se generan unas renfas que la empresa tiene que pagar
(salarios, alquileres, intereses de capital, efc.). La diferencia entre el valor de lo
producido y estas rentas es el beneficio de la empresa (que no es sino la renta que
percibe el propietario de la empresa). Por fanto, la suma de todas las rentas (incluido
el beneficio empresarial) tienen que ser igual al valor de la produccion.

Vamos a analizar la composicién del PIB segun los dos enfoques anteriores:
a) Como flujo de gastos

PIB = consumo + inversién + gasto publico + exportaciones - importaciones
En abreviaturas: PB=C+1+ G+ X-M

Consumo: recoge aquellos bienes y servicios producidos en el ano que son adquiridos
por las familias y empresas para su consumo final. Por ejemplo: un libro, una tableta de
chocolate, una lavadora, un automovil, los honorarios de un abogado, un corte de
pelo, un lavado de coche, etc.

Inversién: recoge aquellos bienes adquiridos principalmente por las empresas para
incorporarlos a sus estructuras productivas. Por ejemplo: un ordenador, una maquinaria,
una nave, un tractor, etc.

Un mismo bien puede estar destinado al consumo o a la inversién, dependiendo del
uso que se le vaya a dar: por ejemplo, si una familia adquiere un automaovil para su uso
se trata de un bien de consumo, pero si es una empresa la que lo adquiere para su
equipo de venta, entonces se trata de una inversion.

Gasto publico: recoge aquellos bienes y servicios adquiridos por la Administracion
PUblica, bien para su consumo (material de oficina, servicios de seguridad y limpieza...),
bien como elemento de inversion (ordenadores, construccién de carreteras,
hospitales...). También incluye el pago de salarios a los funcionarios.

No incluye, sin embargo, el gasto de pensiones: cuando paga el salario a un
funcionario compra un servicio, su frabajo (hay una transaccién econdmica), mientras
gue cuando paga una pension se trata simplemente de una transferencia de rentas
(no recibe nada a cambio), por lo que no se contabiliza en el PIB.

Saldo neto del comercio exterior (exportaciones - importaciones): es la diferencia entre
lo que el pais exporta al exterior (bienes y servicios) y lo que importa.

Las exportaciones van con signo positivo (incrementan el PIB) al ser un producto
elaborado en el pais.

Mientras que las importaciones van con signo negativo: no es que disminuyan el PIB,
simplemente se trata de compensar un importe contabilizado en consumo, inversién o
gasto publico que por haber sido elaborado en el exterior no se deberia incluir en el
PIB.

Quizds con un ejemplo expliquemos mejor este “galimatias”:
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Si un ecuatoriano compra un Volvo (fabricado en Suecia), esta compra se registra en
el PIB como “consumo”.

Pero resulta que este auto no se ha fabricado en Espana, se ha importado, por lo que
no deberia formar parte del PIB, por ello se contabiliza también como “importacion”

con signo negativo (de esta manera se anula la entrada contabilizada en consumo y
queda fuera del PIB).

b) Como distribucién de rentas

Ofra manera de medir el PIB es sumando las rentas que se han generado en el
ejercicio derivadas de la actividad econdmica.

El PIB serd igual a la suma de:
-Salarios (renta que reciben los frabajadores).

- Intereses, rentas o alquileres (rentas que reciben los propietarios de bienes que han
alguilado a las empresas).

-Impuestos indirectos: IVA, tributos... (rentas que recibe el Estado).

- Depreciaciéon o amortizacion (renta que recibe la propia empresa para compensarle
del desgaste sufrido por su inmovilizado).

- Beneficios (remuneracion de los propietarios de las empresas).

El producto interno bruto nominal y real

Si se comparan el PIB de un pais de dos anos diferentes la diferencia se puede deber a
que:

1. haya habido un crecimiento (o disminucién) del mismo.
2. hayan variado los precios.

Veamos un ejemplo: supongamos una economia muy simple en la que Unicamente se
produce leche (y tan simple que es la economia).

En el ano 2007 se producen 100 litfros de leche, siendo el precio de la leche de 1
ddlar/litro. Por tanto, el PIB es de 100 ddélares.

En el 2008 se producen 110 litfros de leche, siendo ahora el precio de la leche de 1,2
délares/litro. EI PIB es de 132 ddlares.

Si calculamos el crecimiento del PIB entre estos dos anos obtenemos un 32% (=132/100),
pero si eliminamos la variacion del precio el crecimiento es significativamente menor.

Si mantenemos en 2008 el precio del ano anterior, enfonces el PIB (2008) es de 110
euros (110 litros * 1 ddlares/litro). Luego el crecimiento del PIB seria del 10% (=110/100).
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En el primer caso (crecimiento del 32%) hemos comparado PIB nominales (cada uno
medido en los precios vigentes en su ejercicio), mientras que en el segundo caso
(crecimiento del 10%) hemos comparado PIB reales (ambas PIB medidos aplicando el
mismo precio).

La ventaja del PIB real es que elimina la distorsion que produce la variaciéon de los
precios y nos indica realmente cuanto crece o disminuye la economia.

¢Coémo se calcula el PIB real? Se aplica la siguiente féormula: PIB real = PIB nominal /
deflactor del PIB

El “deflactor del PIB” es un indice de precios que recoge la variacién que se ha
producido en el nivel de precios de un pais durante un periodo determinado. Es un
indicador parecido al IPC (indice de Precios al Consumo), si bien éste Ultimo sélo tiene
en cuenta aquellos bienes y servicios destinados al consumo, mientras que el
“deflactor del PIB" considera todos los bienes y servicios producidos en el pais.

En el ejemplo anterior, el deflactor del PIB seria 1,2 (= Precios 2008 / Precios 2007 = 1,2 /

1).

Luego: PIB real (2008) = 132/ 1,2 = 110 ddlares

El producto nacional y la renta personal disponible

Aparte del PIB hay también otros indicadores, mds o menos similares, que se utilizan
para medir la renta generada.

PNB (Producto Nacional Bruto): mide lo producido por los nacionales de un pais, ya
residan en el mismo, ya residan en el extranjero.

La diferencia con el PIB es la siguiente:

La actividad productiva que desarrolla un no residente en Ecuador (por ejemplo, una
empresa inglesa que opere en Ecuador) se incluye en el PIB pero no en el PNB.

La actividad que desarrolla un ecuatoriano en el extranjero (por ejemplo, una empresa
ecuatoriana que opere en Colombia) se incluye en el PNB pero no en el PIB.

PIN (Producto Interior Neto): es igual que el PIB, pero deduciendo la pérdida de valor
(el desgaste) que haya experimentado el equipo productivo (infraestructuras,
maquinaria, instalaciones, etc.) durante el ejercicio.

En el PIB se incluyen todas las inversiones, pero hay que tener en cuenta que parte de
ellas se destinan simplemente a reponer (reparar) el desgaste sufrido por el equipo
productivo. Esta parte se deduce cuando se calcula el PIN (se considera que no es
una rigueza adicional que se ha generado, ya que simplemente compensa la pérdida
sufrida por el inmovilizado).

Veamos un ejemplo: si una economia genera en el ejercicio un PIB de 2.000 ddlares

pero la maquinaria, instalaciones, etc. se deprecian 200 ddlares, el PIN del ejercicio
serd de 1.800 ddlares.
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PNN (Producto Nacional Neto): es igual que el PNB pero deduciéndole, al igual que en
el caso anterior, la pérdida de valor que experimenta el inmovilizado.

Renta per capita Para tratar de medir el nivel de bienestar de una poblacion el PIB nos
sirve como primera aproximaciéon (aquel pais que tenga un PIB mds alto tendrd un
mayor bienestar).

Pero el PIB no es suficiente:

2Qué pais tiene un mayor nivel de bienestar China con un PIB de 500.000 millones de
ddélares y una poblacion de mds de 1.000 millones de habitantes o Ménaco con un PIB
de 5.000 millones de euros y una poblacion de 30.000 habitantes?

Por tanto, para medir el nivel de bienestar de un pais hay que considerar la renta
disponible (1) y la poblacién: Renta per cdpita = renta disponible / poblacidn

La asignacion de la renta personal disponible

(1) La renta disponible es la renta de la que pueden disponer los habitantes del pais. El
PIB se podria tomar como aproximacién, pero hay ciertas diferencias entre ambos
conceptos:

Hay beneficios que permanecen en las empresas y que no se reparten entre sus
accionistas (forma parte del PIB, pero no es renta disponible); hay que pagar
impuestos sobre los beneficios (mismo caso); las familias pueden recibir fransferencias
del Estado como pensiones, ayudas, subsidios, etc. (infegran la renta disponible, pero
no se contabilizan en el PIB ya que son simplemente tfransferencias de rentas, sin que
respondan a ninguna transaccién econdmica).

En el ejemplo anterior, la renta per capita de China es de 5.000 ddélares y la de
Mdénaco es de 160.000 ddlares, por lo que queda claro que el nivel de bienestar es
notablemente mds elevado en Ménaco que en China.

Relacién entre el ahorro y la inversion

El ahorro que readliza un pais es fundamental para poder financiar las nuevas
inversiones que quiera acometer, lo que redundard en un mayor crecimiento de su
economia vy, a largo plazo, en un mayor nivel de vida.

La renta que genera un pais se destina una parte al consumo y otra parte al ahorro,
existiendo una relacién directa entre dicho ahorro vy la inversion.

En toda economia siempre se cumple: Ahorro = Inversién
Por tanto, para que un pais invierta mds delbe consumir menos y ahorrar una parte
mayor de su renta.

Vamos a tratar de explicar el por qué de esta igualdad (Ahorro = Inversion) (a ver si lo
conseguimos).

Para simplificar la explicacion (falta nos hace) supondremos que se trata de un pais

que no tiene comercio exterior (no exporta ni importa), por lo que el PIB viene definido
como:Y=C+I1+G
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Donde: Y (PIB), C (Consumo). | (Inversién), G (Gasto Publico).

Si despejamos la inversion, tfenemos que: 1=Y - C - G (Ecuacién 19)

Por otra parte, la renta generada se destinard una parte al ahorro (S) y otra al consumo
(tanto al privado “C", como el publico "G"):

Y=S+C+G

Si se despeja el ahorro (S) tenemos que: $S=Y - C - G (Ecuacién 29

Ahora relacionando la Ecuacion 1¢ con la Ecuacion 2° tenemos que: 1= §

Luego, hemos demostrado que el ahorro es igual a la inversiéon.

Economia con sector exterior

La relacién que acabamos de explicar (S = 1) también se cumple cuando se considera
el sector exterior. En este caso: Y=C + 1+ G + NX

Donde (NX) es la posiciéon neta de comercio exterior (exportaciones-importaciones).
Si operamos con la ecuacion tenemos: Y - C - G =1+ NX

Por otra parte, ya vimos antes que el ahorro se puede expresar:S=Y -C -G
Luego, podemos concluir que: S =1 + NX

Por otra parte, la posicion neta de comercio exterior (NX) es igual a la inversiéon
exterior neta (IEN).

Mds de uno se preguntard qué “zpor qué2”. Vamos a tratar de verlo con un ejemplo:
Supongamos que Ecuador tienen un superdvit comercial con Japdn (NX > 0)

Las empresas exportadoras ecuatorianas irdn al Banco de Ecuador a cambiar los
yenes recibidos por ddlares, lo que producird un aumento de sus depdsitos en yenes.
Por tanto, Ecuador aumentard su posesion de activos japoneses (el yen es un activo
japonés), o lo que es lo mismo, incrementard su inversion exterior neta (en la misma
cuantia que el superdvit comercial).

Por tanto: S =1+ IEN

Es decir, que el ahorro es igual a la inversién interior mds la inversion exterior neta.

Si Ecuador ahorra una determinada cantidad, ésta se destinard bien a financiar la
inversion interior, bien a financiar la inversidon exterior.
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Los gatos y los componentes de la demanda

El mercado de bienes es aquel en el que se compran y venden bienes y servicios. Este
mercado nos va a permitir analizar como se determina en una economia el nivel de
produccidén de equilibrio en el corto plazo.

En este corto plazo supondremos que el nivel de producciéon de equilibrio viene
determinado por la demanda: es decir, las empresas producirdn todo aquellos que les
sean demandado (es la hipdtesis que utiliza una de las principales escuelas de
economia, la escuela Keynesiana).

La demanda agregada (equivalente al PIB) se define: Y=C + 1+ G + MN
Vamos a analizar ahora cémo se comportan los distintos componentes:

Consumo

Renta

El consumo depende de diferentes factores, pero su dependencia principal es con el
nivel de renta:

Si la renta aumenta el consumo aumenta vy si la renta baja el consumo baja.

Parece logico que si las personas tienen mds dinero para gastar, consuman mds, y si
tienen menos consuman menos (3a quién no le ocurre esto?).

A partir de esta relacion podemos expresar la funcidén de consumo que es la que
determina el volumen de consumo para cada nivel de renta disponible: C=Co+a*Y
Donde:

“C" es el consumo redlizado.
“Co” es el consumo auténomo, aquel que se realiza aunque no haya ingresos: es el
consumo de supervivencia (algo hay que comer, alguna ropa hay que tener...) que se

financia con ahorros o con ayudas.

“a” es la pendiente de la curva. Se le denomina propensiéon marginal a consumir (PMC)
e indica el porcentaje que se destina al consumo cuando aumenta la renta.
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“a” toma valores entre 0 y 1: cuando aumenta la renta, una parte se destina a
consumo y ofra parte al ahorro.

“a” seria igual a 0 si cualquier incremento de renta se destinara en su totalidad al
ahorro, y tomaria valor 1 si dicho incremento se destinara en su totalidad al consumo.

“Y" es la demanda agregada o renta disponible

Inversion

La inversion incluye tanto la compra de nuevos elementos para incorporar a la
estructura productiva de las empresa (maquinarias, ordenadores, automoviles,
instalaciones...), como los incrementos de las existencias en el almacén (inversion en
stock).

La inversidn estd relacionada fundamentalmente con dos variables:

1. El nivel de renta. Si aumenta la renta aumenta la inversién (se dispone de mayor
capacidad para financiar nuevos proyectos) vy si disminuye la renta también disminuye
la inversion.

2. El tipo de interés. La relacién es inversa: si aumentan los tipos disminuye la inversion
(resulta mds caro financiar los nuevos proyectos, por lo que se descartardn los que
ofrezcan menores rentabilidades); es decir, disminuird el nUmero de proyectos de
inversion cuya rentabilidad sea lo suficientemente atractiva como para llevarlos a
cabo. Y si disminuyen los tipos aumenta la inversion

(es mds barato endeudarse para acometer nuevos proyectos).

También influye en gran medida un factor de cardcter psicoldgico, las expectativas
empresariales, aunque es dificiimente cuantificable.

Tipo de
interés

Inversion
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Desarrollo de Ejercicios y Casos

1.

2.

sPor qué existen dos formas de medir el PIB2

2Cudl es la diferencia entre el PIB Nominal y el PIB real?

sDebe preocuparnos mas el crecimiento del PIB nominal o el PIB real?
5Cudl es la diferencia entre los bienes finales y los bienes intermedios?
5Cudl es la diferencia entre los bienes finales y los bienes intermedios?

sExactamente, qué es la depreciacion? sPor qué es un costo y quién y
cémo la paga?

Un editor compra papel, tinfa y computadores para producir libros.
5Cudl de estas compras se incluyen en el gasto de inversidén?

sPor qué deflactamos los datos del PIB2

5Qué se entiende por depreciacion? 3Coémo se refleja en la valoracion
del Producto Nacional Neto?

10. Deduzca el PIN a partir del PIB
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Conceptos, funciones y tipos de dinero

Cuando se habla de dinero nos referimos normalmente a las monedas y billetes de
curso legal, pero hay otras modalidades que tienen caracteristicas mds o menos
similares: valor, liquidez, medio de pago, etc.

El Banco Central cuando trata de confrolar el nivel de liquidez (canfidad de dinero) en
el sistema analiza distintos agregados monetarios en funcion de los conceptos
incluidos.

Los agregados mds utilizados, clasificados de menor a mayor amplitud, son:

Efectivo en manos del puUblico (Lm): monedas y billetes de curso legal en manos del
publico.

M1: efectivo en manos del pUblico + depdsitos a la vista en las entidades de crédito. A
la M1 se le denomina también Oferta Monetaria.

M2: M1 + depdsitos de ahorro en entidades de créditos.
M3: M2 + depdsitos a plazo y otros pasivos bancarios.

Activos liquidos en manos del piblico (ALP): M3 + ofros componentes, entre los que
destacan las Letras del Tesoro en manos del pUblico, pagarés de empresas, etc.

La banca moderna

Dinero bancario

Las entidades financieras (bancos, cajas y cooperativas) reciben depédsitos de sus
clientes en forma de cuentas corrientes (que denominamos dinero bancario).

Estas entidades utilizan estos depdsitos para conceder créditos. Por ejemplo:

Un banco recibe un depdsito de un cliente de 10.000 ddélares. Parte de este dinero lo
dejard en caja para atender posibles retiradas de fondos (supongamos que 1.000
ddlares) y el resto lo destinard a conceder créditos (9.000 ddlares).

Parte del importe de estos créditos vuelve a las entidades financieras en forma de
nuevos depdsitos bancarios.

Por ejemplo: la empresa que ha recibido el crédito de 9.000 ddlares lo utiliza para
comprar una maquinaria. El vendedor recibe el dinero de esta venta y lo ingresa en su
cuenta corriente.

El banco con el que trabaja este vendedor tiene un nuevo depdsito de 9.000 ddlares y
al igual que en el caso anterior dejard una parte en caja (por ejemplo, 800 ddlares) y
utilizard el resto (8.200 ddlares) en la concesién de nuevos créditos.

Vemos que un depdsito inicial de 10.000 ddlares ha puesto en marcha un mecanismo

que ha llevado a que los depdsitos sumen ya 19.000 ddélares (los 10.000 iniciales y los
9.000 que acabamos de ver). Y el proceso se sigue repitiendo.
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En definitiva, la operatoria de las entidades financieras lleva a multiplicar el valor de
los depésitos (crean dinero bancario).

La banca comercial tfransforma los depdsitos en una cantidad mucho mayor de dinero
bancario

Proceso de creacion del dinero bancario

ler hanco 2° hanco 3 hanco

Adivo | Pasivo Adivo | Pasvo Adivo | Pasivo
Encale 200 1000 Depbsto  Encae 160 800 Depbsto  Emcae 128 640  Depdedo
Crbdto 800 Chddo 60 | A Chdio 612 A

Los bancos comerciales y el sistema de pagos

sCudnto dinero bancario se puede crear?

Para contestar a esta pregunta comenzaremos por definir el concepto de “encaje
bancario”:

Las entidades financieras cuando reciben un depdsito tienen que dejar un porcentaje
en caja para atender retiradas de efectivo. Este porcentaje es precisamente el
“encaje bancario” o “coeficiente de reservas”.

El Banco Central determina dicho porcentaje, es decir, la proporcién de los depdsitos
del publico que las entidades financieras tienen que guardar en forma de activos
liquidos (efectivo en caja o reservas en el Banco Central) para poder atender las
retiradas de efectivo.

El importe fotal de dinero bancario generado por las enfidades financieras viene
determinado por el

“Multiplicador del dinero bancario”:
Multiplicador del dinero bancario = 1 / Coef. de reserva
Continuamos con el ejemplo:

Supongamos que en el caso que venimos analizando el coeficiente de reservas es del
10%. Entonces el multiplicador del dinero bancario serd:
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Multiplicador del dinero bancario=1/0,10=10

Por tanto, las entidades financieras podrian generar un volumen de dinero bancario 10
veces superior al de los depdsitos que manejan: si el depdsito inicial es de 10.000
ddlares, el dinero bancario que se podria generar es de 100.000 ddlares.

Este seria el importe potencial méximo de dinero bancario que se podria generar, lo
que no quiere decir que efectfivamente se genere: puede que la banca no emplee
todo el importe disponible en la concesidon de créditos, puede que los créditos

concedidos no retornen en su totalidad como depésitos a las entidades financieras,
etc.

Los bancos centrales y la oferta monetaria; encaje, legales,
operaciones

a) Funciones del Banco Central
Entre las funciones que realiza un Banco Central se pueden senalar las siguientes:
1. Emisidn y puesta en circulacién (o retirada) de la moneda de curso legal.

2. Banquero del Estado: realiza los cobros y pagos correspondientes a la Administracion
PUblica.

3. Banco de bancos: encargado de la supervision del sistema bancario, de la custodia
de las reservas de los bancos comerciales (coeficiente de caja), prestamista de Ultima
instancia (cuando alguna entidad atfraviesa tensiones de liquidez), liquidacion de los
medios de pago (centraliza los cobros y pagos entre entidades credificias).

4. Centralizaciéon y gestion de las reservas de divisas del pais.

5. Politica monetaria: determina la cantidad de dinero en el sistema con el fin de tratar
de controlar la evolucién del tipo de interés en el corto plazo.

El objetivo Ultimo del un Banco Central es conseguir la estabilidad de los precios y del
tipo de cambio, lo que debe permitir un crecimiento sostenido de la produccion y del
empleo.

b) Balance

En el activo de un Banco Cenftral se encuentran las siguientes partidas:

-Oro vy divisas.

- Créditos a los bancos comerciales.

- Créditos al sector publico.

- Cartera de titulos de renta fija (Deuda Publica): son titulos que adquiere con cardcter
temporal dentro de una operatoria destinada a conftrolar la liquidez del sistema.

‘Inmovilizado (edificios, instalaciones, sistemas informdticos, etc.).
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En su pasivo aparecen las siguientes partidas:

- Pasivo monetario (tfambién llamado base monetaria): compuesto por el efectivo en
manos del publico y las reservas bancarias (efectivo en mano de las entidades
financieras y depdsitos que éstas tienen en el Banco Central).

-Pasivo no monetario: Fondos propios y depdsitos del sector publico.

Base monetaria

La base monetaria es la suma del efectivo en manos del piUblico (Lm) + reservas
bancarias (efectivo en manos de las entidades de crédito y depdsitos de éstas en el
Banco Central).

Base monetaria = efectivo manos del publico + reservas bancarias

El Banco Central determina la base monetaria y a partir de ahi los intermediarios
financieros generan dinero bancario.

Si vemos la composicidn del balance de un Banco Central, la base monetaria equivale
al total de activos menos los pasivos no monetarios.

Si aumenta la base monetaria: creacion de dinero

Si aumentan los activos del Banco Cenfral (incremento de las reservas de divisas,
aumento del crédito al sistema bancario o al sector pUblico) sin que aumenten los
pasivos no monetarios, I6gicamente tendrd que aumentar el pasivo monetario
(creacién de dinero).

Si disminuyen los pasivos no monetarios, sin variacién del activo, necesariamente
tendrd que aumentar el pasivo monetario.

Si se reduce la base monetaria: destruccion de dinero

Si disminuyen los activos del Banco Central sin que se reduzcan los pasivos no
monetarios, llevard a una disminucion de la base monetaria.

Hay variaciones en el balance del Banco Central, que afectan por tanto a la base
monetaria, que éste no puede controlar, son de cardcter auténomo:

Por ejemplo, un déficit (o superdvit) de la balanza de pago no es controlable por el
Banco Central, sin embargo influird en su nivel de reservas de divisas (partida del
activo).

Otras variaciones del balance del Banco Central si son controlables y es lo que le va a
permitir determinar (con cierta aproximacion) el importe de la base monetaria.

Por ejemplo, los créditos concedidos al sistema bancario: si aumentan los créditos
aumenta su activo y por tanto aumentard su pasivo. Si el pasivo no monetario no varia,
necesariamente tendrd que aumentar el pasivo monetario (aumento de la base
monetaria).

2Coémo actua en la prdctica el banco central para modificar la base monetaria?

A través del tipo de redescuento: es el tipo al que el Banco central estd dispuesto a
prestar dinero a las enfidades financieras:
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Si sube el tipo de redescuento, los créditos que el Banco Centra presta a las entidades
serdn mds caros, luego las entidades financieras demandardn menos (contraccion de
la base monetaria).

Si baja el tipo de redescuento, estos créditos serdn mds baratos por lo que las
entfidades financieras solicitardn mayores importes (expansion de la base monetaria).

Oftra forma que tiene el Banco Central de actuar sobre la base monetaria es mediante
operaciones de mercado abierto: compra-venta a las entidades financieras de valores
de Deuda Publica.

Si el Banco Central compra Deuda PUblica estd aumentando la liquidez del sistema.
Las entidades financieras estardn sustituyendo valores de renta fija por liquidez que
pueden destinar a la concesién de préstamos.

Por el contrario, si el Banco Central vende Deuda PUblica a las entidades financieras,
sustituye estas posiciones liquidas en balance por valores. En el pasivo del Banco
Central disminuirdn los depdsitos de las entidades financieras ya que parte se habrdn
destinado al pago de la compra de estos titulos.

Oferta monetaria
Hemos visto que al agregado M1 se le denomina también Oferta Monetaria:
M1 = efectivo en manos del pUblico + depdsitos a la vista (dinero bancario)

Los bancos centrales tratan de controlar la oferta monetaria en el sistema ya que ésta
junto con la demanda de dinero determina el tipo de interés en el corto plazo.

Y el tipo de interés influye en el volumen de la inversion, lo que afecta al nivel de
produccidén de equilibrio y por tanto al nivel de empleo.

Los bancos centrales cuando fratan de influir sobre los tipos de interés buscan
conseguir la estabilidad de los precios y del tipo de cambio, requisitos para un
crecimiento sostenido en el tiempo de la produccién y del empleo.

La demanda de dinero, por uno u otro motivo, presenta una relacién negativa con el
tipo de interés:

- Si suben los tipos aumenta el coste de oportunidad de tener el dinero liquido y no
tenerlo depositado en un banco donde produce intereses. Por ello, la gente fratard de
mantener en liquido el minimo necesario.

- Si por el contrario bajan los tipos este coste de oportunidad se reduce, lo que hard
que a la gente no le importe mantener en efectivo una mayor proporcién de sus
ahorros.

Esta relacidn inversa entre tipos de interés y demanda de dinero se puede representar
en una grdfica.
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Tipo de
interes

Dado un tipo de interés i, la cantidad
demandada de dinero es Lo

l(' SRS BN T s s s r e

L, Demanda de
dinero

Variaciones en el tipo de interés provocan movimientos a lo largo de la curva:
Mientras que variaciones en el nivel de renta provocan desplazamientos de la curva:

Si aumenta la renta, aumentard el consumo, lo que llevard a la gente a mantener mas
dinero en efectivo para pagar las compras: la curva de demanda de dinero se
desplaza hacia la derecha (para un mismo tipo de interés se demandard mds dinero).

Si baja la renta, disminuird el consumo vy, por tanto, la necesidad de la gente de
mantener dinero en efectivo: la curva de demanda de dinero se desplaza hacia la
izquierda.

Tipo de Dado un nivel de renta Yo, para un
P

interés tipo de interés i, la cantidad

demandada de dinero es Lo

lo

L., Demanda de
dinero

Bueno, esta leccion ha sido un poco mds sencilla que la anterior asi que no se queje
nadie. Y por cierto, se vislumbran nubarrones en el horizonte.

Punto de equilibrio del mercado monetario

Vamos a suponer que en el corto plazo la oferta de dinero es fija, es una cantidad
determinada, por lo que la representaremos como una linea vertical.

El equilibrio en este mercado viene determinado por el punto de cruce de la demanda

monetaria y de la oferta monetaria. Este punto de equilibrio determina el tipo de interés
a corto plazo.
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Tipo de Oferta de dinero
interés

Punto de equilibrio

l T
o

Demanda de dinero

Cantidad
de dinero

2Qué ocurriria si el tipo de interés no fuera el de equilibrio?

Supongamos que el tipo de interés es mds alto que el de equilibrio. En este caso la
demanda de dinero por parte de los ciudadanos es menor que la oferta. La gente
quiere tener menos dinero liquido (en efectivo o en cuentas a la vista con escasa
remuneracién) ya que el coste de oportunidad es elevado, por lo que invertird el
exceso de liquidez en productos con mayor remuneracion.

La fuerte demanda de estos productos alternativos (depdsitos a plazo, renta fija, etc.)
hard descender sus tipo de interés (las entidades emisoras de estos productos no
tendrdn que ofrecer tipos altos para atraer el dinero, ya que éste acudird por si mismo).

Tipo de Oferta de dinero

interés ‘ L
i1 Para el tipo de interés i), la demanda de

dinero L; es menor que la oferta OM

\ Demanda de dinero

.

L OM Cantidad
’ ‘ de dinero

Si el tipo de interés es mds bajo que el de equilibrio, los ciudadanos tenderdn a tener
mds dinero liquido ya que el coste de oportunidad es comparativamente bajo.

Las entidades emisoras de productos alternativos tendrdn que elevar los tipos de
interés ofrecidos para poder colocar sus productos.
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Tipo de Oferta de dinero

interés . i
Para el tipo de interés iz, la demanda de

dinero L; es mavor que la oferta OM

2§ S \\ Demanda de dinero

OM L> Cantidad

de dinero

Inflacién: Causas y efectos en la produccion, consumo y
empleo

La inflacién se define como una subida generalizada (afecta a todos los sectores de la
economia) y continua (durante un periodo prolongado en el tiempo) de los precios de
los bienes y servicios.

La inflacién es un reflejo de que el dinero pierde valor, por lo que para adquirir un bien
habrd que entregar cada vez una mayor cantidad de dinero.

La inflacién se mide mediante unos indicadores que recogen el aumento de los
precios. Los dos mds utilizados son:

El indice de Precios al Consumo (IPC): mide el nivel de los precios de aquellos bienes y
servicios que adquieren los consumidores.

El deflactor del PIB: mide el nivel de los precios de todos los bienes y servicios que
componen el PIB de una economia.

Veamos algunas diferencias:

Si el precio de los coches importados aumenta, este aumento afecta al IPC (es un bien
que se consume), pero no al deflactor del PIB (las importaciones no forman parte del
PIB).

Si el precio de los ladrillos fabricados en el pais aumenta, esta subida no afecta al IPC
(no es un bien que se suela consumir), pero si al deflactor del PIB (forma parte del
mismo).

La inflacién mide el aumento de estos indicadores:

La inflacién del afo 2008 de una economia (medida por el IPC) serd:

Inflacion 2008 = (IPC 2008 - IPC 2007) / IPC 2007

Por ejemplo: el IPC de Porfugal en el ano 2007 es de 156 y en el 2008 de 162.

Calcular la inflacién de este Ultimo ejercicio.

Inflacion 2008 = 162 - 156 / 156 = 3,8%
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Cuando la subida de los precios es muy elevada se habla de que el pais sufre
hiperinflacién (tasas superiores al 100%).

2Como se llega a esta situaciéon?

El pais tiene unos gastos muy elevados (militares, burocracia, ineficiencia, corrupcién,
etc.) y sus ingresos son muy reducidos (fraude fiscal). Para atender sus gastos el banco
central comienza a emitir grandes cantidades de dinero, lo que hace que éste pierde
valor y la inflacién se dispare.

Factores que favorecen la inflacion:

Fuerte ritmo de crecimiento de la economia, con una oferta que no es capaz de
satisfacer la demanda, esto provoca una presion al alza sobre los precios.

Presion en los costes: fuerte subida de los salarios por presidon de los sindicatos, subida
del precio del petréleo, aumento del coste de las importaciones por deterioro del tipo
de cambio, etc. Todo ello se traduce en subidas de precios.

Aunque los dos factores anteriores explicarian una subida de precios, para que ésta se
convierta en una espiral inflacionista es necesario que haya un fuerte aumento en la
cantidad de dinero, para que éste pierda valor y los precios se disparen.

Efectos de la inflacién
La inflacién afecta muy negativamente a la marcha de la economia:

1. Perjudica a aquellas personas cuyas rentas suelen crecer menos que la inflacion,
como es el caso de los jubilados, los parados, efc.

2. Beneficia a los deudores (el importe de sus deudas pierde valor) y perjudica a los
acreedores.

3. Genera incertidumbre, dificultando las inversiones: es muy dificil realizar con un
minimo de garantia previsiones a largo plazo de ingresos y gastos, ya que la variacion
de los precios puede echar por tierra todas las hipdtesis.

4. Los productos, al aumentar sus precios, pierden competitividad en el mercado
exterior.

5. Suele tener un impacto fiscal negativo: la inflacion tiende a aumentar la carga
tributaria.

Veamos un ejemplo: hace un ano compramos un inmueble por 100.000 ddlares que
ahora vale 110.000 ddlares (inflacion del 10%). En realidad no hemos ganado nada
(110.000 dolares de ahora equivalen a 100.000 délares de hace un ano), pero si lo
vendiéramos por esta Ultima cantidad a efectos de Hacienda habriamos obtenido un
beneficio de 10.000 ddélares por los que tendriamos que pagar impuestos.

Politicas contra la inflaciéon

En la lucha contra la inflacién se suelen aplicar politicas destinadas a enfriar la
demanda, ya sean fiscales o monetarias, con el fin de fratar de aminorar su ritmo de
crecimiento y disminuir las presiones alcistas sobre los precios.

También es importante controlar el crecimiento de la cantidad de dinero ya que
hemos visto que éste tiene un impacto decisivo sobre el incremento de los precios.
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También va a ser fundamental convencer a sindicatos y empresarios para que
moderen las subidas salariales.

En el aumento de los precios juega un papel fundamental las expectativas
inflacionistas:

Si los sindicatos consideran que la inflacidén del proximo ano va a ser del 10%, en las
negociaciones de convenios colectivos solicitardn subidas como minimo de ese
importe. Este mecanismo contribuye a alimentar el propio proceso inflacionista.

Por ello, la credibilidad del gobierno es fundamental en la lucha contra la inflacién:

Si el gobierno tiene un buen historial antiinflacionista, las estimaciones que realice sobre
el crecimiento esperado de los precios gozardn de credibilidad y los diferentes actores

econdmicos (empresarios, trabajadores, sindicatos, etc.) tratardn de ajustar sus
peticiones de subida a estas estimaciones.

Desarrollo de Ejercicios y Casos

1. 3Cudndo usted deposita el efectivo en un banco comercial, qué
sucede con él?2

2. Si un banco deseara realizar préstamos o inversiones 3cudnto tendria
derecha a prestar o invertir?

3. Si un banco presta dinero abre una cuenta a nombre del prestario.
Ahora suponga que el prestario emite cheques contra su nueva cuenta.
5Qué sucede a las reservas del banco que realizé el préstamo? Muestre
esto enuna cuenta T

4. Senale las principales funciones del Banco Central del Ecuador
mediante el andlisis de las distintas partidas del balance tipo.

5. Siaumenta las reservas del Banco Central del Ecuador, 3qué le ocurre a
la base monetaria?

6. 3Como puede el Banco Central aumentar la liquidez del sistema
bancario y qué efectos tiene sobre la base monetaria?

7. sLa compra de bonos al sector pUblico afecta la base monetaria?

8. Explique la relacién entre la base monetaria (BM) y la oferta de dinero
(OM)

9. sPuede el Banco Cenftral controlar de forma precisa la OM?

10. 3Entre muchos tipos de activos cudles considera usted que son los que
se pueden considerar mds a prueba de inflacién?2
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El triangulo econdémico: Produccion, empleo e inflacion

Distinguiremos principalmente los siguientes mercados:

Mercado de bienes y servicios: donde se compran y venden todo tipo de bienes
(alimentos, electrodomésticos, ordenadores, ladrillos, etc.) y de servicios (servicios
profesionales de abogados, médicos, espectdculos, competiciones deportivas,
peluqueria, etc.).

Mercado de dinero: donde confluye la demanda de dinero (interés de familias,
empresas, organismos publicos, etc. de disponer de dinero) y la oferta de dinero
(cantidad de dinero que el Banco Central del pais mantiene en circulacion).

Mercado de trabajo: donde confluye la oferta de trabajo (deseo de los habitantes del
pais de trabajar) y la demanda de trabajo (interés de las empresas de contratar
frabajadores).

La politica econémica es competencia del Gobierno, si bien se tiende cada vez mds,
como asi sucede en los paises mds desarrollados, en dar autonomia al Banco Central
para que conduzca la politica monetaria (componente de la politica econdmica
dirigida al mercado de dinero).

Las medidas de politica econdémica tratan de influir sobre la marcha de la economia:
por ejemplo, impuestos, gasto publico, oferta monetaria, subvenciones, etc., y
pretenden conseguir:

-Un elevado ritmo de crecimiento sostenible en el medio-largo plazo.

-Una baja tasa de desempleo.

- Estabilidad de los precios.

Otros objetivos de la politica econdmica, en la medida en que afectan a la
consecucion de las metas anteriores, son:

Cuentas puUblicas equilibradas (un déficit elevado presiona al alza a los tipos de interés,
afectando negativamente a la inversién).

Equilibrio en la balanza de pagos (un desajuste prolongado termina afectando al fipo
de cambio y por tanto a las exportaciones e importaciones).

Las medidas que se utilizan en politica econdmica se agrupan en:

Medidas de politica monetaria: actuaciones que afectan a la cantidad de dinero en
el sistema, lo que repercute en el tipo de interés y, a través de éste, en la inversion.
También afecta al comportamiento de los precios y del tipo de cambio.

Medidas de politica fiscal: actuaciones sobre el gasto puUblico y los impuestos. El gasto
publico es un componente del PIB, mientras que los impuestos afectan a la renta
disponible de los individuos y, por tanto, al consumo, también afectan a las nuevas
inversiones (las empresas tendrédn mds o menos recursos para poder financiarlas) y a los
precios.
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Medidas de politicas de oferta: incluyen diversas actuaciones que fratan de incentivar
el frabajo y la producciéon, la innovacion tecnoldgica, la capacitacion de los
trabajadores, efc.

Tipo de cambio: influye decisivamente en la posicion comercial internacional del pais
(exportaciones e importaciones), asi como en el nivel de precios (por ejemplo, si el tipo
de cambio se devalua las importaciones se encarecen).

Medidas de comercio exterior: aranceles, cuotas de importacién, etc. Al igual que en
el caso anterior afectardn a la posicion comercial del pais respecto al exterior.

El estado como sujeto activo y pasivo de la Economia

Los ciclos econdmicos son variaciones en el ritmo de crecimiento del PIB que se
producen de manera repetitiva en el tiempo.

Si se observa la evolucion durante un largo periodo del ritmo de crecimiento del PIB se
puede observar cémo va describiendo ondas con cierta regularidad. Cada onda
corresponde a un ciclo econdmico.

En la evolucién a largo plazo del PIB se pueden distinguir cuatro fases:

1. Tendencia: es la direccién que presenta a largo plazo.

2. Ciclos econdémicos: desviaciones que se producen de la tendencia y que se repiten
con cierta periodicidad. Suelen durar varios anos.

3. Variaciones estacionales: movimientos recurrentes que se producen en cada
ejercicio.

4. Variaciones aleatorias: variaciones de cardcter irregular.
Sinos centramos en el andlisis del ciclo podemos distinguir cuatro etapas:

crecimient .

Crecimiento
PIB

Recuperacién

Valle

v

Tiempo
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1. Valle: es el punto mds bajo del ciclo y se caracteriza por que la capacidad
productiva estd infrautilizada, hay desempleo, caida de los beneficios de las empresas,
las inversiones estdn estancadas, etc.

2. Recuperaciéon: comienzan a aumentar las ventas y los beneficios, el desempleo
desciende, se vuelven a acometer nuevas inversiones, los precios comienzan
lentamente a crecer.

3. Pico: punto dlgido del ciclo. La capacidad productiva estd plenamente utilizada lo
que dificulta mantener el ritmo de crecimiento; las tensiones sobre los precios
empiezan a ser muy fuertes; hay dificultades para encontrar mano de obra cualificada;
las expectativas empresariales comienzan a detferiorarse ante el repunte de la
inflacién, repercutiendo negativamente sobre las inversiones previstas.

4. Contraccién: el gobierno, en su lucha contra la inflacidon, adopta medidas de
enfriamiento de la economia, lo que se fraduce en caida de ventas y beneficios; el
paro comienza a repuntar; en este ambiente de desdnimo las inversiones se resienten;
se disparan las suspensiones de pago y las quiebras, efc.

Hay que sefalar que en un ciclo econdmico la fase de subida no tiene por qué tener
la misma duracién que la de bajada, de hecho Ultimamente las fases alcistas han
tendido a ser notablemente mds prolongadas que las baijistas.

Teorias sobre los ciclos econdmicos

Hay numerosas teorias que tratan de explicar el por qué de los ciclos econémicos, de
su cardcter repetitivo. Entre otfras, podemos senalar:

Cambios en la productividad: las oscilaciones se inician en el lado de la oferta y
responden principalmente a cambios en los niveles de productividad debido a
innovaciones tecnoldgicas.

Ciclos monetarios: variaciones en la canfidad de dinero provocan desplazamiento en
la demanda agregada y en el nivel de producciéon. A largo plazo los precios se van
ajustando de manera que la oferta de dinero, medida en términos reales (depurada
del efecto precio), vuelve a su nivel inicial, anuldndose el efecto positivo inicial.

Ciclos econémicos y politicas estabilizadoras

La politica econémica del gobierno se dirige a atenuar las fluctuaciones que
producen los ciclos, con la intencidon de conseguir un ritmo de crecimiento estable en
el largo plazo, lo que exige tener los precios controlados:

Tan malo es una fase baja del ciclo con desempleo, como una fase alta con tensiones
inflacionistas (termina generando una serie de desajustes que al final lleva a la
economia a una fase de estancamiento).

Entre las distintas medidas estabilizadoras que puede adoptar el gobierno, las hay de
politica fiscal y de politica monetaria.

En época de recesidn: reducciéon de los impuestos, aumento del gasto publico,

incremento de la oferta monetaria, etc. Estas medidas pueden adoptarse individual o
conjuntamente.
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En época de expansidon: el gobierno adoptard las medidas contrarias a las anteriores,
es decir, reduccidn del gasto publico, contraccién de la oferta monetarias, etc.

El estado recaudador de impuestos

Los impuestos funcionan ya de por si como estabilizadores:

Si baja la renta disminuye la recaudacién impositiva (lo que contribuye a reducir el
impacto negativo de la bajada) y cuando sube aumenta la recaudacién (modera el
crecimiento de la economial).

La intervencion del gobierno en la economia con intencidén de neutralizar los
movimientos de los ciclos econdmicos cuenta con muchos detractores; de hecho, los
resultados obtenidos histéricamente con estas politicas han sido a veces bastante
mediocres.

Los criticos a la actuacion publica sostienen que los gobiernos suelen centrar su
actuacién en politicas de demanda, que a largo plazo apenas tienen efecto sobre el
nivel de produccién ni sobre el empleo.

Por ello entienden que serian mds eficaces politicas de oferta.

El estado como facilitador econdmico

Crecimiento econdmico y desarrollo

Cuando se andliza el crecimiento econdémico hay que distinguir entre el corto plazo y
el largo:

En el corto plazo este crecimiento responde principalmente a variaciones en la
demanda agregada, mientras que en el largo plazo el papel principal corresponde a
la oferta agregada.

El crecimiento a largo plazo es consecuencia de un aumento de los recursos
productivos (mientras que a corto plazo estos suelen ser mds o menos fijos), ademds
también influye el aumento de la poblacién y, muy especialmente, las mejoras
tecnoldgicas.

Entre las condiciones que deben existir en un pais para favorecer este crecimiento a
largo plazo se pueden destacar las siguientes:

1. Competencia interna y externa que confribuye a acelerar las innovaciones
tecnoldgicas, a aumentar la calidad de los productos y a abaratar sus costes. Los
regimenes de monopolio dificultan este progreso.

2. Un sistema legal eficaz, que sea capaz de resolver los litigios con rapidez.

3 Un mercado de capital desarrollado, capaz de promover el ahorro y de canalizarlo
hacia la inversion.
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4. El equilibrio macroecondémico: situaciones de desajustes como por ejemplo un
déficit comercial o un déficit publico excesivo, terminan afectando negativamente al
crecimiento econdmico.

5 Una tasa de inflacién moderada: crea un clima mds favorable para la inversion,
favorece la competitividad internacional, evita una escalada de precios que dificulte
el crecimiento econdmico, etc.

Desarrollo de Ejercicios y Casos

En el contexto de la teoria de los ciclos: zla produccion potencial se
considera variable o constante?

sCudles son las principales fases del ciclo?

2Qué indica la tendencia de los ciclos de Economia?

5Qué son y por qué se estudian los ciclos econdmicos?e

s2En qué radica la diferencia entre una recesion y una depresion?

spor qué las recesiones no duran eternamente?

Analice la relacidon entre el ciclo y el nivel de utilizacién de recursos.

sEn qué sentido durante las expansiones del beneficio de contratar un
frabajador adicional es superior al costo de oportunidad del
frabajador?

Si el costo de oportunidad del trabajador es de $8 por hora y los
beneficios para la empresa de contratar un empleado adicional es de

$10 a la hora, y si esta situacion fuese generalizada al resto de la
economia: zestariamos en una recesidon o0 en una expansion?

. Un hotel tiene 100 habitaciones, el nivel de ocupacién que considera

idoneo el director del hotel es del 70%. Justifique esta afirmacion en
términos del concepto del nivel de empleo natural.
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El patrén del comercio internacional

Hoy en dia dificilmente puede un pais vivir cerrado al exterior ya que esto le obligaria
a tener que producir todo aquello que necesita: alimentos, energia, cualquier
producto (desde la lavadora hasta el automaévil, pasando por el ordenador), etc.

No obstante, existen todavia algunos ejemplos de economias cerradas (Corea del
Norte, Cuba, Irak, efc.) que se suelen caracterizar por un nivel de vida muy bagjo.

Lo normal es que los paises establezcan relaciones comerciales con el resto del
mundo, origindndose un flujo de exportaciones (ventas de bienes y servicios del pais al
resto del mundo) y de importaciones (compras de bienes y servicios que realiza el pais
al resto del mundo).

El comercio internacional permite que los paises mejoren su nivel de bienestar.

Distintas teorias han tratado de explicar el por qué los paises tienden a especializarse
en la fabricacién de una serie de productos determinados, exportando el excedente
gue no necesitan y con los ingresos generados importan aquellos que no producen.

Teoria de la ventaja absoluta: cada pais se especializa en todo aquello que obtiene o
produce de una manera mds eficiente que el resto del mundo:

Veamos un ejemplo: nos vamos a centrar en la produccién de dos productos: el
zapato y el mueble.

Supongamos que Ecuador necesita 1 hora para fabricar un zapato y 4 horas para
fabricar un mueble, mientras que Francia necesita 2 horas para fabricar un zapato y 3
para fabricar un mueble.

5Qué ocurrirde Pues que Ecuador se especializard en la fabricacion de zapatos (ya
que lo hace mejor que Francia), mientras que este pais se especializard en la
fabricacion de muebles (lo hace mejor que Ecuador). Ecuador venderd zapatos a
Francia y le comprard muebles.

Teoria de la ventaja relativa: cada pais se especializard en aquello que produzca de
manera mas eficiente entre las distintas alternativas de produccién que tenga.

Imaginemos ahora que Ecuador necesita 1 hora para fabricar un zapato y 3 horas
para fabricar un mueble, mientras que Francia necesita 2 horas para fabricar un
zapato y 4 para fabricar un mueble. En este caso Ecuador tendria ventaja absoluta
respecto a Francia en ambos productos. Pero analicemos el coste de oportunidad:

Veamos la situacion de Ecuador:

Si fabrica 1 zapato (1 hora) dejard de producir 0,33 muebles (cada mueble necesita 3
horas), luego el coste relativo es: 1 zapato = 0,33 muebles.

En cambio si fabrica 1 mueble dejard de producir 3 zapatos, luego el coste relativo es:
1 mueble = 3 zapatos.

Veamos ahora la situacidon de Francia:

Si fabrica 1 zapato (2 hora) dejard de producir 0,5 muebles (cada mueble necesita 4
horas). El coste relativo es: 1 zapato = 0,5 muebles.
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Si fabrica 1 mueble dejard de producir 2 zapatos. Luego el coste relativo es: 1 mueble
=2 zapatos.

Si comparamos la situacién de ambos paises, Ecuador tiene ventaja comparativa
frente a Francia en la fabricacién de zapatos (0,33 muebles vs 0,5 en Francia), mientras
que Francia tiene ventaja comparativa en la fabricaciéon de muebles (2 zapatos vs 3
en Ecuador).

Esta situacion llevard a que Ecuador se especialice en la fabricacién de zapatos y
Francia en la fabricacion de muebles.

Ecuador comprard muebles a Francia siempre que por ellos tenga que pagar menos
de 3 zapatos (en caso contrario le interesaria producir sus propios muebles), mientras
que Francia venderd muebles siempre que le den mds de 2 zapatos (en caso contrario
le interesaria producir menos muebles y dedicar ese tiempo a producir sus propios
zapatos).

Por tanto el comercio exterior entre estos dos paises se desarrollard cuando para
comprar un mueble haya que entregar mds de dos zapatos, pero menos de 3.

Obstaculos al libre comercio
En la prdactica es muy corriente que los paises establezcan diversas medidas

encaminadas a defender la industria nacional (industrias nacientes o industrias
consideradas estratégicas), que dificultan el desarrollo del comercio exterior.

Entre estas medidas se encuentran:

Los aranceles: impuestos sobre los productos importados que los encarece y los hace
menos competitivos en comparacién con los productos nacionales.

Contingentes a la importacion: limite a la cantidad que puede ser importada de un
producto durante un tiempo determinado.

Por ejemplo: Portugal establece un limite a la importacién de automadviles coreanos en
5.000 unidades al ano.

Barreras no arancelarias: incluye procedimientos aduaneros complejos y costosos (en
definitiva, disuasorios); normas de calidad y sanitarias muy estrictas para poder
introducir un producto; subvenciones a los fabricantes nacionales para que puedan

producir a precios mds bajos, haciendo su productos mds competitivos en perjuicio del
producto importado.

La balanza de pagos
Definiciones y conceptos

La balanza de pago es un registro contable donde se recogen todas las operaciones
realizadas por un pais con el resto del mundo durante un ejercicio.

La balanza de pago se divide en tres bloques:

- Cuenta corriente
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- Cuenta de capital

- Cuentas financieras.

Estructura y principios de la balanza de pagos

a) Cuenta corriente
Incluye:
Compra / venta de mercancias (este subapartado se denomina balanza comercial).

Compra / venta de servicios (fransportes, turismo, seguros, royalties, servicios
empresariales, culturales, etc.).

Rentas del trabajo (salario de frabajadores fronterizos y remesas de emigrantes).

Cobro / pago de dividendos.

b) Cuenta de capital
Incluye:

Transferencia unilaterales recibidas o realizadas por un pais (condonaciones de deuda,
ayudas, etc).

Adquisiciones / venta de activos no financieros (inmuebles, instalaciones industriales,
terrenos, etfc.).

c) Cuenta financieras
Incluye:

Inversiones realizadas por empresarios nacionales en el exterior (instalacion de
fabricas, compra de inmuebles, adquisicidon de acciones, etc.).

Inversiones de empresarios extranjeros en el pais.

Préstamos y depdsitos realizados por nacionales en el exterior y aquellos realizados
por exiranjeros en el pais.

El saldo neto de los movimientos registrados en los tres apartados anteriores provocard
variaciones en el nivel de reservas de un pais (incluye divisas exteriores, oro y otros
activos aceptados internacionalmente como medios de pago).

Si el saldo neto es positivo (saldo favorable para el pais) aumentard el nivel de reservas.
Sila suma es negativa (saldo desfavorable para el pais) disminuird el nivel de reservas.
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Déficits puntuales en la balanza de pago no representan un gran riesgo, el problema
surge cuando repetidamente esta balanza es deficitaria ya que esto puede originar
una importante sangria de reservas, hasta el punto de que lleguen a agotarse.

Si un pais se queda sin reservas no va a poder realizar compras en el exterior, no va a
tener con que pagarlas. Por ello, antes de que esto ocurra el Gobierno tendria que
tomar medidas para tratar de corregir esta situacioén; estas actuaciones (por ejemplo,
depreciacion del tipo de cambio) irdn encaminadas a frenar las importaciones y
fomentar las exportaciones.

La balanza de pagos y el tipo de cambio

Tipo de cambio

En tipo de cambio define la relacién de intercambio entre dos divisas (el precio por el
que se pueden comprar o vender). Este tipo se determina en el mercado de divisas.

¢Quién compra divisas (y, por tanto, vende la moneda nacional)2: el turista que va a
vigjar al exfranjero, el importador que fiene que realizar una compra en el exterior, el
inversor que va a financiar un proyecto en otro pais o que va a adquirir acciones de
empresas extranjeras, el especulador que considera que una divisa estd barata y cree
gue mds adelante podrd venderla mds cara, etc.

¢ Quién compra la moneda nacional (y, por tanto, vende divisas)2: el turista extranjero
que viene a visitar el pais, el exportador que ha realizado una venta ha cobrado en
divisas, el inversor exterior que quiere acometer un proyecto en el pais o adquirir
acciones de alguna empresa nacional, el especulador que considera que la moneda
nacional estd barata y que posteriormente podrd venderla mds cara, etc.

La curva que representa la demanda de divisas tiene pendiente negativa respecto al
tipo de cambio: cuanto mds bajo sea, mds barata serd la divisa y por tanto se
demandard mds.

Mientras que la curva que representa la oferta de divisa tiene pendiente positiva:
cuanto mds alto esté el tipo de cambio, mds cara serd la divisa y por tanto aquellos
que tengan esta moneda querrdn venderlas.

El tipo de cambio de equilibrio viene determinado por el punto de corte de estas dos
curvas. Si el tipo de cambio $/euro es de 0,90 quiere decir que con cada euro se
pueden comprar 0,90 ddélares.
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Tipo de cambio
SEuro

Oferta de euros

[/ /I I
Demanda de euros

N SRR

Euros

~
-4

2Qué ocurre si este mercado no estd en equilibrio?

Supongamos que el punto de equilibrio $/euros es de 0,90 pero que el tipo de cambio
que aplica el banco central es de 1 $/euro. En este caso el euro estard caro (con un
euro se pueden comprar un ddlar cuando en equilibrio tan sélo se pueden adquirir 0,9
délares).

Un euro caro dificultard las exportaciones europeas (al extranjero les resultardn caras) y
favorecerd las importaciones (resultardn baratas), disminuird el turismo hacia Europa,
se rechazardn algunos proyectos de inversion en Europa, etc. En definitiva, disminuird
la demanda de euros, al tiempo que aumentard la demanda de ddlares: esto hard
que el euro vaya perdiendo valor hasta que se alcanzara nuevamente el punto de
equilibrio.

Tipo de cambio
S/Euro

Oferta de euros

1,00

Demanda de euros

Cd, Coy Euros

Supongamos ahora que el tipo de cambio que se aplicase fuera de 0,8 $/euro.
En este caso el euro estard barato, lo que favorecerd las exportaciones y dificultard las

importaciones, aumentard el turismo hacia Europa y se potenciardn las inversiones
extranjeras en esta regioén.
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En definitiva, aumentard la demanda de euros (y se debilitard la del délares), lo que
hard que su valor se vaya apreciando hasta alcanzar nuevamente el punto de
equilibrio.

Tipo de cambio
S/Euro

Oferta de euros

0,80 Demanda de euros

Coy Cd, Euros

Politicas sobre el tipo de cambio

Los paises, en su manejo del fipo de cambio, pueden seguir tres lineas de actuacion:

1. Tipos de cambio flexibles

2. Tipos de cambio fijos

3. Tipos de cambio mixtos

a) Tipo de cambio flexible

El Banco Central del pais no interviene en la fijacién del tipo de cambio, dejando que
sea el mercado, a través de la Ley de Oferta y Demanda, quien determine el tipo de

cambio, que ird fluctuando a lo largo del tiempo.

Si el Banco central no interviene en ningln momento se habla de “flotacién limpia” vy si
lo hace ocasionalmente de “flotacidn sucia”.

El propio tipo de cambio se encargard de ir corrigiendo los déficits o superdvits de
balanza comercial que puedan ir surgiendo:

Por ejemplo, si hay déficit quiere decir que se exporta menos de lo que se importa,
luego la demanda de la moneda nacional serd débil y ésta ird perdiendo valor (su tipo

de cambio se deprecia). Esto hard que las importaciones se vayan encareciendo y
que las exportaciones se hagan mds competitivas, tendiendo a corregir dicho déficit.

b) Tipo de cambio fijo
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El Banco Central fija un determinado tipo de cambio y se encarga de defenderlo,
interviniendo en el mercado comprando y vendiendo divisas, para lo que utilizard sus
reservas.

Si el tipo de cambio tiende a apreciarse venderd su moneda (compra divisas),
tfratando de aumentar la oferta de su moneda y evitar que el fipo de cambio aumente.

Si el tipo de cambio tiende a devaluarse comprard su moneda (vendiendo divisas)
para fratar de fortalecer su demanda y evitar que el tipo de cambio baje.

Puede ocurrir que en la defensa de un tipo de cambio fijo el Banco Cenftral llegue a
agotar todas sus reservas, queddndose sin recursos para poder seguir defendiéndolo,
por lo que se verd obligado a dejar que fluctie libremente.

c) Tipo de cambio mixto

El Banco Central puede establecer unas bandas dentro de las cuales dejara que su
moneda fluctie libremente pero si en algin momento el fipo de cambio se acerca
peligrosamente a los limites establecidos intervendrd para evitar que se salga fuera de
las bandas establecidas.

Por ejemplo, el Banco Central de Venezuela podria establecer una banda de
fluctuacion del Bolivar respecto al ddélar entre 950 y 1.050 bolivares/$. El Bolivar
fluctuaria lioremente salvo cuando se acercase a los limites marcados en cuyo caso
intervendria.

Evolucién tipo de cambio Bolivar/$

Tipo de
cambio El Banco Central de Venezuela
Bolivar/$ interviene comprando bolivares

|
YN
1.050 ; O/ . | O - O

950 A —

El Banco Central de Venezuela
interviene vendiendo bolivares

En general los bancos centrales buscan que los tipos de cambio de sus monedas sean
lo md&s estable posible:

Si se aprecia mucho dificultard las exportaciones, o que se traducird en un déficit de
la balanza comercial y en desempleo.
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Si se deprecia mucho se encarecerdn las importaciones, lo que se traducird en un
fuerte repunte de la inflacion.

Desarrollo de Ejercicios y Casos

1. sCudles son las balanzas que integran la cuenta corriente?

N

. Las principales medidas proteccionistas son:
a) Los aranceles
b) Los contingentes a la importacién
c) Los subsidios a la exportacién
d) Todas las anteriores
3. La variacion de reservas:
a) Forma parte de la cuenta financiera
b) Forma parte de la cuenta de capital
c) Forma parte de la cuenta de fransferencia de capital
d) Forma parte de las transferencias corrientes

4. 5Como opera la partida de las reservas en la Balanza de Pagos?

5. Redlice un esquema de la BP incluyendo las distintas cuentas de la misma vy las
principales partidas que integran dichas cuentas

6. 3COmo pueden intervenir los gobiernos para tratar de influir en el tipo de
cambio de sus monedas?

7. sPuede estar la BP en desequilibrio desde el punto de vista contable? Razone
suU respuesta.

8. Cuando un pais presenta un déficit por cuenta corriente, 3coémo puede
financiarlo?

9. 5Qué saldo de la BP revela las posibilidades o necesidades de financiacién del
pais respecto al resto del mundo?

10.Compare el sistema de tipo de cambio fijo y flexible.
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